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 ﴿ بِسْمِ اللّهِ الرَّحْمَنِ الرَّحِيمِ ﴾

 

 

مِنَ  الشَّيْطَانُ يَتَخَبَّطُهُالَّذِي  يَقُومُإِلَّا كَمَا  يَقُومُونَلَا  الرِّبَا يَأْكُلُونَالَّذِينَ 
ۚ  الْمَسِّ ٰ ذَ ◌ ۗ  الرِّبَا مِثْلُ الْبَيْعُإِنَّمَا  قَالُوالِكَ بِأَنَّهُمْ ◌  الْبَيْعَ اللَّهُ وَأَحَلَّ ◌
ۚ  الرِّبَا وَحَرَّمَ ٰ فَانْتَهَى رَبِّهِمِنْ  مَوْعِظَةٌ جَاءَهُفَمَنْ  ◌  وَأَمْرُهُ سَلَفَفَلَهُ مَا  ◌
ۖ  اللَّهِإِلَى  ٰ فَأُولَ عَادَوَمَنْ  ◌ ۖ  النَّارِ أَصْحَابُئِكَ ◌ هُمْ فِيهَا خَالِدُونَ  ◌

﴿٢٧٥﴾  
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  داءــــــــــــــالإھ

  

ٔل  ٔسˆ ǫ، رتوي من ح̲انه ٔ ҡ ف˗قدته في مواݨة الصعاب ولم تمهࠁ ا߱نیا ٕ ̦ثمره إلي روح من ا ٔهدي هذه ا ǫ
  .بيǫٔ ....... الله ǫٔن ̼سك̲ه الفردوس اҡٔ̊لي 

  

لي الغالی ٕ مان ، من ̊لم  ا لم ˓سع الكلمات حق قدرهتيال هالحب̿ˍ هوا ٔ ҡني ت، م̲بع الحنان ومصدر ا
نتظار  ٕ ٔن يمد في عمر العطاء بدون ا ǫ ٔرجو من الله ǫ ،ٔقطفها فر  ثوب الص˪ه والعاف̀ه هاویلˌس  ها ǫ ً  ˨التري ثمارا

 ......... ٔǫمي.  

  

ٕلي رف̀ق   .وانيǫٔخ....... بي ومشكاة ظلامي در اءا

ٕلي ینابیع المحبه والصدق الصا ٕخواتي........ في ا   .ا

  

ٕلي من تميزوا Դلوفاء والعطاء من سرت ˊرفقتهم في دروب الحیاة ̊لي طریق النˤاح ، من ̊لموني  ا
ٔضیعهم  ǫ لموني ̠یف لا ˡٔدهم و̊ ǫ ٔصدقائي.... ̠یف ǫ وصدیقاتي.  

ٕلي من ǫٔحمل لهم تحیاتي ̊بر نف˪ات ال̱س̑يم وǫٔريج اҡٔزاهير وخ̀ط اҡٔصیل ، ومن اҡعٔماق ǫهٔدي لهم  هذا ا
يراني......... lٔهلي وعشيرتي و ǫ كل.  
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  الشكر والتقدیر

    

  

̦ثمره الطیبة ، والشكر  ٕلي هذه ا ً ߸ س̑ب˪انه وتعالي ا߳ي وفقني ا ٔ˭يرا ǫو ً ٔولا ǫ یوسف  ̥߲كتورة انتصارالشكر
  .الله عنا كل ˭ير اوجزاه اب˯ل Դلنصح والتوج̀ه ǫٔطال الله في عمرهت ̊لي هذا البحث ولم ت  ǫٔشرفالتي

 ٔҡلعلم والمعرفه ،  یةساتذه بقسم الإق˗صاد الزراعي ˊكلیة ا߱راسات الزراع والشكر لجمیع اԴ روا عقولناԷٔǫ ا߳̽ن
 ً   .جزاهم الله ˭يرا

  .التعليم ˡامعة السودان ̥لعلوم والتك̲ولوج̀ا ومك˗باتها العلمیه والشكر لمنارة 

ً وقدموا لنا كل مایعرفونه ، الم والشكر لكل من قدم لنا  .علمين والمعلماتوالشكر لكل من ̊لموԷ حرفا
ٔو ̠بيره مادیه مس ǫ ٔو ا̊ده صغيره كانت ǫ معنویه فلهم الحب والتقد̽ر كانت.  

 ٔǫ ٕلي من تذوقت معهم ̠ن لهم حˍوالشكر ا ٔ ǫٔهزها زم̀لاتي جمل ا̥لحظات من سˆفٔ˗قدهم وҡ ً ً لو ǫٔصاب جˍالا ا
    .یةوزملائي بقسم الزراع 
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  المستخلص

  

ق˗صادیة ̠بيرة ومن ضمنها زرا̊ة محصول البطاطس ٕ مكانیات زراعیة وا ٕ Դ ̽تمتع   .السودان ب߲ واسع 

تناول هذا البحث ˓سویق محصول البطاطس من Էح̀ة اҡٔهمیة الغذائیة والإق˗صادیة و˓سویقه المحلي ، كما 

ٔو مسوقيها بҢٔسواق المركزیة بولایة الخرطوم ، وتم جمع البیاԷت لتˤار  ǫ تناول ̊دد من تجار البطاطس

˔تم البطاطس بواسطة طرق البیاԷت وتم تحلیلها بواسطة الإحصاء الوصفي  ثل هذه البیاԷت في معرفة ، 

ٔنه مجتمع م˗ˤا̮س في كل الخصائص ، وحساب  ǫ ار البطاطس ؛ نجدˤالخصائص الإجۡعیة والإق˗صادیة لت

ٔو الفروقات السعریة لتˤار الجمߧ والتجزئة عند كل مصادر الشراء والتوزیع ، وتحلیل  ǫ الهوامش ال˖سویق̀ة

نجد ǫٔن ˔كلفة الترح̀ل والتخز̽ن ǫٔ̊لي قيمة في التكالیف التكالیف ال˖سویق̀ة لمحصول البطاطس وتقد̽رها 

ٔ̎لب̿تها الرسوم الحكوم̀ة. ̥لتˤار ǫ ار ل˖سویق البطاطسˤه التˡالمشاكل التي توا.  
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Abstract 

 

Sudan has a wide country with a large agricultural and economic 

potential, including the cultivation of the potato crop.  

This research studies the marketing of potatoes, crop in terms of 

food and economic importance of local and marketed, also dealt with 

a number of potato traders or marketing associations, central markets 

in Khartoum state, data were collected traders potatoes by the data 

routes were analyzed by descriptive statistics, is this data to know the 

social and economic characteristics of traders potatoes; we find that a 

harmonious society in all properties, and the expense of marketing 

margins or price differences for wholesalers and retailers on every 

purchase and distribution sources, and analysis of marketing costs for 

potatoes and appreciation, we find that the deportation cost of storage 

and the highest value in the costs for traders. Problems faced by 

traders to market potatoes majority government fees. 
  


