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 المستخلص
 

 

م 2017جریت ھذه الدراسة في الخرطوم محلیة شرق النیل دراسة حالة حلة كوكو في العام أ
وھدفت  الدراسة لمعرفة اقتصادیات تسویق الالبان في ولایة الخرطوم ودراسة الخصائص 

الاجتماعیة والاقتصادیة وحساب التكالیف والھوامش التسویقیة ومعرفة القنوات التسویقیة 
ة على البیانات الاولیة التى جمعت من الاستبیانات التى اعدت لمسوقي اعتمدت ھذه الدراس

ثانویة من الكتب عینة عشوائیة ودعمت البیانات الاولیة ببیانات ) 30(الالبان وتم اختیار
ستخدام التحلیل الوصفي البسیط لتحلیل  المراجع ومصادرأخرى ذات صلة بالدراسة كما تم إ

وقد خلصت الدراسة لبعض النتائج اھمھا ارتفاع  تكلفة العمالة  التكالیف والھوامش التسویقیة
ء مراكز تجمیع الالبان مزودة بالأجھزة وتكلفة التخزین ومن خلال ھذه النتائج نوصي بإنشا

.لبان والمعدات اللازمة لحفظ الأ  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 
 

 

Abstract 

 

 

This study was conduct in the state of Khartoum in eastern Nile region 
the case study of hila coco 2017 the study aimed to study the 
economics of dairy marketing in Khartoum state and  study the  social 
and economic  characteristics and the calculation of costs and 
marketing margins and knowledge of marketing channels this study  
was based on preliminary data collected from questionnaires prepared 
for dairy marketers selection of 30 random sample supporting 
preliminary data with secondary data from books references and other 
sources related to the study a simple descriptive analysis was used to 
analyze costs margins and marketing channel the cost of pots and 
equipment and the cost of storage through these results it  
recommends the establishment  of dairy dairy centers equipped with 
equipment and equipment for the preservation of milk .                                                                       

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 
 

لباب الأولا  

 المقدمة
 

:تمھید 1-1 
 السودان بلد زراعى یتمتع بامكانات زراعیھ ھائلھ متینھ من المقومات الطبیعیھ التى تؤھلھ 

 لیكون فى موضع الصداره فى مجال الانتاج الزراعى بشقیھ الحیواني والنباتى حیث یعتبر

.احد اكبر الدول العربیھ والافریقیھ امتلاكا للثروه الحیوانیھ    

الحرفھ التى یشغلھا  لقد عرف الانسان  السوداني تربیھ الحیوان  منذ قدیم الزمان  ومازالت  

 اكثر من ثلثي السكان وتربى الحیوانات لاغراض مختلفھ اھمھا انتاج اللبن واللحم كما ان 

 كثیر من القبائل تستخدم الحیوانات فى العمل والاشغال  الزراعیھوانھ مازالت تشكل 

).احمد خلیل. د(في كثیر من العادات والتقالید  والمظھر الإجتماعي  عنصرا اساسیا  

 یعتبر قطاع  الثروھالحیوانیھ من اھم دعومات  الاقتصاد الوطني بعد البترول حیث یقدر 

ملیون رأس بالاضافھ الى  ال دواجن والاسماك والحیاه البریھ  140 القطیع القومي بحوالى  

من عائدات الصادرات % 50تمثل (ملیون د ولا ر سنویا  150وتفوق عائدات  ھذه الثروه   

من  الناتج  المحلى الاجمالى بالاضافھ الى  مساھمتھا فى % 20وتساھم بمعدل) الزراعیھ  

من سكان % 80فرص تشغیل واعاشھ لاكثر من  الامن الغذائي وفرص ا لعمالھ وتوفر  

ھذا القطاع ایراد للدولھ من الضرائب والرسوم الجمركیھ وتقوم علیھ  الریف  كما یشمل  

ً یعتبر المحرك لبقیة القطاعات   صناعات تحویلیة مثل صناعة منتجات الألبان وایضا

ً یمكن القول بأن قط اع الثروة الحیوانیةالإقتصادیة والخدمیة كالأسواق والطرق عموما  

منشورات (الفوائض الإقتصادیة التي تقوم علیھا التنمیة الریفیة المتكاملة  ھوالذى یوفر   

) .م2017(وزارة الثروة الحیوانیة   

)1-1(تمتلك ولا یة الخرطوم اعداد كبیره من الحیوانات تفاصیلھا في الجدول   



 
 
 

ملیون  5ملیون طن من الا بقار حوالى  7 یقدر الانتاج السنوي من الالبان فى الولایھ بحوالى  

)تقدیرات وزارة  الثروه الحیوانیة.(طن بجانب الماعز والضأن  والابل  

.)1- 1(الجدول   

)2016- 2014(تقدیرات اعداد الحیوانات فى الولایھ فى الفتره   

 العام الابقار الماعز الضأن  الابل
7,143 594,874 740,135 286,573 2014 
7,536 609,744 766,039 295,146 2015 
7,950 624,988 792,850 304,000 2016 

وزارة الزراعھ والثروه الحیوانیھ والرى: المصدر  

یوضح اعداد السكان فى ولایة الخرطوم ) 1- 2(الجدول   

 العام 2014 2015 2016
 اعداد السكان 6.345.748 6.531.162 6.721.995

 

:اھمیة البحث 2-1 

 تاتى اھمیھ البحث من اھمیة قطاع الثروة الحیوانیھ كقطاع رائد یعتبر مصدر دخل وغذاء 

 لكثیر من السكان حیث تلعب الثروة الحیوانیھ دورا ھاما فى تحقیق الامن الغذائي اذ تقوم 

 بتوفیر حاجھ البلاد من اللحوم والالبان وتعتبر الالبان ومنتجاتھا من المصادر الاساسیھ للغذاء 

.التى یحتاجھا الجسم فى بناءه من  بروتین ودھون  وسكریات ومعادن وفیتامینات   

:مشكلة البحث 3-1 

وتوفر انتاج الالبان ملیون رأس140بالرغم من امتلاك السودان لثروة حیوانیة كبیرة تفوق   

یؤدي في الولایة یعاني العدید من المشاكل اھمھا ارتفاع التكالیف الذي،الا أن قطاع الالبان    

.الي ارتفاع الاسعار، وتعدد القنوات التسویقیة التى تؤدي الى اتلاف الالبان   

 

 



 
 
 

:اھداف البحث 4-1 
دراسة الخصائص الاجتماعیھ والاقتصادیھ لمسوقى الالبان بولایة الخرطوم -1  

معرفة القموات التسویقیھ للالبان بولایة الخرطوم حساب-2  

.بولایة الخرطوملتسویقیھ للالبان  التكالیف ا -3  

.تقدیر العوائد والارباح من تسویق الالبان بولایة الخرطوم-4  

:فروض البحث 1-5  
.الارباح المنخفضة -1  

.القنوات التسویقیة للالبان قصیرة لانھا سریعة التلف-2  

.التكالیف التسویقیة مرتفعة-3  

:منھجیة البحث 1-6  
:مصادر جمع البیانات 1-6-1  

.الاستبیاناتمصادراولیة -  

.مصادرثانویة الكتب والمرجع والانترنت والجھات ذات الصلة-  

:طرق جمع البیانات  1-6-2  

استبیان واتبع إسلوب   30تم استخدام الأستبیان لجمع  البیانات وبلغ عدد الإستبیانات   

.الإختیار بالصدفة من جملة مجتمع العینة   

:طریقة التحلیل 1-6-3  

.لاحصائي الوصفي لحساب التكالیف والھوامش التسویقیةیتبع البحث المنھج ا  

:ھیكل البحث 1-6-4  
:یتكون البحث من خمسة فصول   

البحث، ث،مشكلة البحث،اھدافاھمیة البحتمھید ،(یحتوى على المقدمھ   الفصل الاول  

منطقة (والفصل الثاني یضم أدبیات البحث) البحث،ھیكل البحثفروض البحث،منھجیة   



 
 
 

،الفصل الثالث التحلیل والمناقشة ، الفصل الرابع الخلاصة ) الدراسة، الدراسات السابقة  

.والتوصیات  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
 

الثانيالباب   
 ادبیات البحث

 

:تعریف التسویق الزراعي  1-2 
 لعلم التسویق الزراعي تعاریف متعددة ، منھا ان علم التسویق الزراعي ھو مجموعة 

 من العلوم والقوانین والنظریات المتصلة بنقل ملكیة السلعة الزراعیة والخدمات 

 المرتبطة بھا من المنتج الى المستھلك ،ویعرف التسویق الزراعي ایضا بأنھ مجموعة 

حتى وصولھا " المنتج"الخدمات التى تؤدى للسلع الزراعیة اثناء انتقالھا من المزارع   

.للمستھلك النھائي   

علم التسویق الزراعي بیدأ بدراسة مطالب المستھلك من لتعریف الاخیر نجد أن ومن ا  

 ناحیة تأمین المواد الغذائیة وتزوید الصناعة بالمواد الأولیة ومن ثم كیفیة تحقیق ھذه 

.المطالب   

الإنتاج فالعملیات الإنتاجیة والتسویقة  نبغي الإعتقاد بأن التسویق یأتي دائمآ بعدولای  

إلى حد بعید، فالتسویق قد یسبق العمل الإنتاجي وقد یواكبھ، فتخطیط ومتداخلة متشابكة  

وعلىوتصمیم السلع ودراسة الطلبالمتوقع علیھا والتعرف على اسواق الإستھلاك    

لتسویق قد یواكب العملیة الانتاجیة نفسھا، ویتمثل ذلك وا. حاجات عملیة الإنتاج نفسھا    

الانتاجیة نفسھا، مثال لذلك صف المصنعة خلال العملیةفى تسویق المواد الاولیة ن  

ثم یستمر التسویق بعد  .القصب حیث نجده یباع اثناء عملیة تصنیع السكر عسل    

 الانتاج وواضح بأن دور التسویق في ھذه المرحلة یعتبر اھم الأدوار ،اذ انھ یتضمن

یتضمن تبادل ملكیةوالخدمات من اماكن التوزیع ثم الإستھلاك كمان تدفق السلع   

قد یمتد النشاط التسویقي فى بعض الاحیان لبعض السلع الى ما بعد . السلع والخدمات   

 مرحلة وصول السلعة الى المستھلك النھائي والنشاط التسویقي فى ھذه المرحلة ینصب 



 
 
 

سن  على صیانة واصلاح بعض السلع المعمرة وعلى تدریب المستھلك احیانا  على حُ
.استخدامھا  

:التطور التاریخي للتسویق  2-2  
نرجع قلیلآ الى كیفیة لكي نتعرف على المراحل التى مر بھا التسویق فلابد لنا من ان   

العھد الاقطاعي حیث كان الناس ینتھجون سیاسة الاكتفاء الذاتي فكان  الاقتصاد في  

بیوتھم بأیدیھم ولذلك لم  یصنعون ، ویبنون عون ویلبسون ممایزر ماس یأكلون مالنا  

ذلك الوقت الا القلیل جدآ من التخصص وتقسیم العمل ولكنھ مع التطور  یعرف في  

 التاریخي ومضئ الوقت بدأ یظھر وبشكل واضح  تقسیم العمل وإزدیاد التركیزعلى  

 انتاج سلعة معینة مما جعل الانسان ینتج اكثر من حاجتھ وتزامن ھذا مع ان الفرد 

حاجة الى سلع كثیرة یقوم غیره بأنتاجھا وعلى ھذا الاساس بدأ شكل جدید  اصبح فى  

.ى بمثابة اللبنة الاولى للتسویق من التجارة والتى ھ  

بدأ ھذا التبادل فى الانتاج  وقد ،بمعنى آخر ان التسویق تمثل فى تبادل المنتجات  

ُسس بسیطة فكانت معظم ھذه العملیات تتم في نطاق  محدود ولاتحتاج الزراعي على أ  

 الى تخصص في الادارة التسویقیة لأن الاھمیة الكبرى في ذلك الوقت كانت تعطى 

بعد مرحلة التبادل التجارى، بدأ صغار المزارعین . للأنتاج الزراعي ولیس التسویق   

 بأنتاج كمیات من السلع والمحاصیل الزراعیة تفوق حاجتھم وظھر في المجتمع من 

لق علیھم اسم بین المنتجین والمستھلیساعد على الجمع  ُ .) الوسطاء(كین واط  

ما التسویق الحدیث فقد ظھر مع قیام الثورة الصناعیة التى ادت الى نزوح عدد كبیر ا  

صاحبھ تدھور في المناطق  من سكان الریف الى المدن والمراكز الصناعیة والذى  

ت اقتصادیة او اجتماعیة وازدیاد فى الفوارق بین الریف والمدن سواء كانالریفي   

ونتیجة للتقدم  وانتقال الصناعات الحرفیھ من المحلات الصغیرة الى المصانع وھكذا،  

 التكنولوجي الكبیر زاد الانتاج وظھر مصطلح مایسمى بالتسویق من أجل تصریف 

 الإنتاج الضخم وتزوید المواطنین في المدن الكبیره والمراكز الصناعیة بالسلع



 
 
 

) .200عابدة عبدالله ،(الضروریة والمواد الاولیة     

: المنافع الاقتصادیة للتسویق  2-3  
 من خلال تتبعنا للنشاط التسویقي نجد مجموعة من العاملین في مختلف العملیات 

 والمھام التسویقیة كالنقل والتخزین والتصنیع وتنظیم اجراءات نقل ملكیة السلع من 

.ینالمستھلكالمنتجین الى   

 ھؤلاء العاملون في النشاط التسویقي لایمكن الإستغناء عنھم ولابد من وجودھم

الى المستھلك بكفاءة عالیھ بأقل مایمكن من التكالیف والتعامل وذلك لإیصال السلعة    

یقوم النشاط التسویقي بخلق مجموعة من . التسویقیة مع إشباع رغبة المستھلكین   

الفائده للكل من المنتج والمستھلك وھذه المنافع قد لاتتوفرالمنافع للسلع والتى تعود ب  

فإذا أخذنا مثلآ مشاریع إنتاج القطن وھى مشاریع إنتاجیة . للسلعة اثناء انتاجھا    

صنیع الاقطان الى ملابس وھم بھذافالذین یعملون في تسویق القطن یقومون بت  

واد الخام وتحویلھا الى یضیفون للسلعة منفعة شكلیة عن طریق تغییرھم لشكل الم  

 صورة  أكثر نفعآ من الصورة الأولى، وعندما تنقل ھذه الملابس بواسطة القائمین 

یتم فیھ تبادل بعملیة النقل فأنھا تضیف منفعة مكانیة وذلك بخلق المكان الذى   

.الملابس بین الوسطاء والمستھلكین وھو مایعرف بالسوق   

 وفي بعض الحالات قد یتم تخزین ھذه الملابس في مخازن معده لذلك حتى یحین 

.المنفعة الزمنیة " الملابس"الطلب علیھا وبھذه العملیة التخزینیة تضاف السلعة   

واخیرا یقوم القائمون بالتسویق بتوصیل السلعة الى المستھلك ومساعدتھٌ على اتمام    

مما سبق وضح لنا ان . لمستھلك المنفعة الحیازیة تملیكھ للسلعة وھم بذلك یضیفون ل  

 النشاط التسویقي یقوم بتقدیم نشاطات مختلفة من خلال القائمین بعملیة التسویق في 

 المراحل التسویقیة المختلفة والتى تؤدي الى زیادة المنفعة للسلعة والتى تعود بالفائدة 

. على كل من المنتج والمستھلك معآ  

 



 
 
 

:التسویق الزراعي اھمیة  2-4  
 تتبع اھمیة التسویق الزراعي بالقیاس لأنواع التسویق الاخرى غیر الزراعیة من 

:طبیعة المنتجات الزراعیة وذلك للأسباب الآتیة   

:موسمیة الانتاج الزراعي .1  
 یتأثر التسویق الزراعي بموسمیة الانتاج الزراعي حیث ان معظم المحاصیل الزراعیة

انتاج معینة وھذا یعنى ان الانتاج الزراعي یتم بالموسمیة بینما  فصولآ او مواسم   

 الاستھلاك یتم بالاستمراریة فإن مشكلة توفیر السلع الزراعیة في غیر مواسمھا یصبح 

 في غایة الاھمیة ولھذا فإن التخزین یلعب دورآ ھاما في تسویق المحاصیل وتزوید 

 السوق بالكمیات المناسبة في المنتجات المختلفة على مدار السنة وحسب العادة یقوم 

 المنتج الزراعي ببیع انتاجھ فور الانتھاء منھ بینما یقوم المستھلك بشراء مایحتاج الیھ 

 على دفعات وتتطلب ھذه الحالة وجود الوسطاء الذین یأخذون على عاتقھم مھام 

.التخزین   

:ت الزراعیة سریعة التلف بعض المنتجا.2  
 ان معظم السلع الزراعیة قابلة للتلف مع إستمرار الوقت وھذا یؤثر بشكل كبیر على 

 زیادة اھمیة التخزین والتعلیب والحفظ لضمان وسلامة السلع الزراعیة وحفظھا بشكل 

.جید   

:عدم استمرار الانتاج الزراعي .3  
ة اذ ان الانتاج الزراعي یخضع لعوامل تحیط بالانتاج الزراعي ظروف طبیعیة وبیئی  

 كثیرة لایمكن التنبؤ بھا او التحكم فیھا كأرتفاع او انخفاض غیر متوقع في درجات 

الانتاج بالآفات ولھذا فإن عدم القدرة على التحكم الحرارة وھطول الامطار او اصابة   

بین العرض في كمیة الانتاج یسبب العوامل المذكورة والتى تؤدي الى خلق فجوة   

.والطلب یتطلب ایجاد اجھزة تسویقیة ذات كفاءة عالیة   



 
 
 

.صعوبة تحدید تكلفة الانتاج .4  

:مشاكل التسویق  2-5  
 تظھر مشاكل التسویق الزراعي اساسآ في الظروف المختلفة التى تحیط بالمنتجات 

.الزراعیة   

 ومن اھم المشاكل التسویقیة التى تواجھ البلدان النامیة وتحتاج الى دراسة وتحلیل ھى 

:المشاكل المتعلقة ب   

بدراسة الطرق التسویقیة الصحیحة التى یمكن اتباعھا للحصول على  سعر جید .1  

.للمنتج الزراعي    

قیة  الى اقل حد بدراسة الخطوات التسویقیة اللازم اتباعھا لتقلیل التكالیف التسوی.2  

.ممكن   

.بدراسة رغبات المستھلك للمواد الغذائیة والاسعار .3  

.تضارب اھداف القائمین في العملیات التسویقیة .4  

)200عابدة عبد الله،(  

:ھداف التسویق أ 2-6  

 ان توصیل السلع الزراعیة من المنتج الى المستھلك بواسطة القائمین بعملیة التسویق 

للتسویق الزراعي الا ان الھدف مرتبط ضمنیآ بأھداف فرعیة ھو الھدف الرئیسي   

:یھدف التسویق للوصول لھا   

.الزیادة في  ارباح المنتجین .1  

.زیادة الاستھلاك بصورة مستمرة في المنتجات الزراعیة .2  

.توصیل السلعة من المنتج الى المستھلك یكفاءة عالیة .3  

:تسویقیة تعریف القنوات ال 2-7  

 القناة التسویقیة لسلعة ما عبارة عن الطریق او السبیل الذي تسلكھ وھى في طریقھا من 



 
 
 

 المزارع او المنتج حتى وصولھا الى المستھلك النھائي ویوجد في القناة التسویقیة لاي 

 سلعة عدد من الوسطاء یقومون بتداول السلعة اثناء قطعھا ھذا المسار من المنتج الى 

.) 2000عابدة عبدالله،(النھائي  ھلكالمست  

 وتتضمن القناة التسویقیة نوع الوسطاء الذین یقومون بإضافة المنفعة التملكیة بمعنى 

عة من البائعین الى المشترین مثلالذین یقومون بأداء خدمات تسویقیة تؤدي الى نقل السل  

 تاجر الجملة والتجزئة والتاجر المحلي اما غیرھم من المشتغلین بالنقل او التخزین فلا 

) .2000عابدة عبدالله،(یعتبرون  ضمن القناة التسویقیة   

:التكالیف التسویقیة  2-8  

 یعرف الاقتصادیون التكالیف التسویقیة بأنھا الفرق بین السعر الذي یستلمھ المنتج 

سلعة معینة وھى بذلك تتكون من تكالیف الخدمات المستھلك نظیر والسعر الذي یدفعھ   

ً الیھا الاجور والارباح التى یحصل علیھا التجار، اذ ان   مثل النقل والتخزین مضافا

 التكالیف التسویقیة تعتبر المحدد الرئیسي لنصیب المزارع من  السعر الذي یدفعھ 

.) 2000عابدة عبدالله،(المستھلك لتلك السلعة   

:ھمیة قطاع الالبان أ 2-9  

ً من مصادر الغذاء في الوطن العربي لإحتوائھا على تعتبر الأ ً اساسیا لبان مصدرا  

 المكونات الاساسیة التى یحتاجھا الجسم في بناءه من بروتین ودھون وسكریات ومعادن 

 ً ً ھاما  وفیتامینات كما یعتبر اللبن من ارخص انواع البروتینات الحیوانیة ومصدرا

للصناعات التحویلیة ذات الصلة إضافة الى كونھا مصدر رئیسي للدخل لقطاع كبیر من 
.صغار المنتجین في الریف والحضر   

:القیمة الغذائیة للألبان  2-10  

الاخیر من القرن الحالي، كیف ان اللبن ظھرت الدراسات  التى اجریت من الربع لقد أ  

.ومنتجاتھ،تعتبر عوامل اساسیة في غذاء السكان ابان الحضارات الاولي   

ً لمعلوماتنا الحالیة في التغذیة ،فھناك ست مواد ساسیة یلزم توفرھا للتمتع أ وتبعا  



 
 
 

د التى جیال ، ھذه المواد البروتینات وھى الموابالصحة الجیدة والإنتعاش في جمیع الأ  

نسجة الجدیدة ؛ الكربوھیدرات مثل تبني  العضلات ،تصلح وتبني الأعضاء والأ  

؛ الدھون كذلك ) كالوري(النشویات والسكریات ، وھى تمد الجسم بالحرارة والنشاط   

 تمد الجسم بالحرارة والنشاط ؛ المعادن وھى اساسیة لتكوین العظام والاسنان ، ولأداء 

؛ الفیتامینات وھى مركبات تسمح بتمثیل مواد اغذاء الاخرى ،وظائف الجسم بإنتظام   

.الماء ویعمل كمذیب وحامل للمواد الغذائیة للجسم   

ماعدا (والى جانب الستة اقسام الاساسیة فھناك مواد كیمیائیة كثیرة تحت كل قسم   

.، ویجب تعاطیھا لضمان المحافظة على الصحة الجیدة، والشعور بالسعادة  )الماء  

:ھمیة الاقتصادیة للبن  الأ 11-2 

نسان ویمكن النظر الى اھمیتھ من ھم المواد الغذائیة لبناء جسم الإیعتبر اللبن من ا
:ناحیتین   

الناحیة الصناعیة . 2الناحیة الزراعیة                            . 1  

 ً :الناحیة الزراعیة  :اولا  
ً یتماشى انتاج ً زراعیا ھ في البلاد المتقدمة في ھذا المضمار مع یعتبر  اللبن محصولا  

 التقدم والمیل الى الاستقرار الاقتصادي كما تبین بتتبع التطور الزراعي في المرحلة 

 الاولي من  ھذا التطور وانحصر اھتمام الزراع بأنتاج مایلزمھ من الحبوب ، وبمضي 

ً قلت   الوقت واستمرار الزراعة في نفس رقعة الارض بنفس المحصول كالحبوب مثلا

 خصوبتھا فإتجھ الزراع الى الاستفادة من تلك الخصوبة بتربیة الحیوان ، وبدأ  ذلك 

 كحیوانات اللحم لانھا اسھل من تربیة حیوانات اللبن وبزیادة التقدم اتجھ المزارع 

یزرعھ من الحاصلات في  الارض ووجد في ذلك  نظاماً الى انتاج اللبن مع تنویع ما  

ً افضل  .اقتصادیا  

 ً :الناحیة الصناعیة : ثانیا  
ً عل ىالمزارع ،وذلك بإتساع حركة النشاط الإقتصادي للبن كان مح صورا  



 
 
 

 العمران والنھضة الصناعیة التي حدثت في القرن التاسع عشر وزادت رقعة 

لمصادرالبعیدة للمدن واقترنت بما وجد  من العمران فبعدت المسافھ بین تلك ا  

 ً  ضرورة   لمعاملات اللبن یضمن بھا وصولھ للمستھلك بحالة صالحھ للإستھلاك خالیا

وبذلك نشات معامل .بالصحة وأھمھا البكتیریاالمرضیةمن المكروبات الضارة    

ً صناعة لبنیة   ومراكزإستلام وجمع اللبن ومعامل تعقیمھ ونشأت أیضا

ة كصناعة اللبن المكثفوالمجففوصناعة بعض المنتجات الثانویة كسكر اللبن مختلف  

ً وجدت صناعات جانبیة أخرى كصناعة التعبئة وصناعة الأجھزة الخاصة   ،وایضا

ً في ً ممتازا ً جغل لھا مركزا  بصناعة اللبن وإتسع نطاق الناحیة الصناعیة إتساعا

. البلاد الراقیة  

:قطاع الألبان في السودانالمبررات الداعیة لتطویر  12-2 

.وجود الثروة الحیوانیة الضخمة والمراعي الشاسعة والعنصر البشري المناسب-  

تطور قطاع الألبان سیزید من دخل المنتج التقلیدي مما سیسھم في رفع مستوى دخل -  

.ھذه الشریحة الھامة من السكان  في تحقیق الأمن الإجتماعي   

تنفق على إستیراد الالبان المجففھعملات الحرة التي تطورھذا القطاع سیوفرال-  

 ومنتجات الألبان ویزید من مستوى الإكتفاء الذاتي منھا ویرفع المستوى الغذائي 

.للفرد  

:الدراسات السابقة  12-2 

،اجرتھا الطالبة ) م 2010(في دراسة اقتصادیات تسویق الألبان بولایة الخرطوم   

اقتصادیات تسویق اللبن الخام  في ولایة الخرطوم ،وھند والتي كانت تھدف لدراسة   

وھي ارتفاع تكالیف تسویق الألبان المتمثلة في قد توصلت الدراسة لبعض النتائج   

 تكلفة الأواني والمعدات وتكلفة الترحیل ،والعوائد والأرباح من تسویق الألبان مجزیة

.تھم الثانویة عمال وان اغلب المنتجین  مھنتھم الرئیسیة موزعین البان ومھن  

 



 
 
 

 الباب الثالث 
 التحلیل والمناقشة

 

 اشتمل ھذا الباب على دراسة الخصائص الاجتماعیة والاقتصادیة لمسوقي الالبان 

التكالیف ومعرفة القنوات التسویقیة للالبان وتقدیرالعوائد بولایة الخرطوم حساب   

.والارباح للالبان   

:والاقتصادیة الخصائص الاجتماعیة  3-1  

 الخصائ التى درست ھى المستى التعلیمي، العمر،النوع،الحالة الاجتماعیة ،عدد افراد 

.الاسرة ،المھنة الرئیسیة ،المھنة الثانیة،عدد سنوات الخبرة   

:المستوي  التعلیمي  3-1-1  

من مسوقي الا لبان في المرحلة الثانویة وھذا ینعكس ایجاباً % 40اظھرت النتائج ان   

منھم في  % 20على العملیة التسویقیة وذلك لمعرفتھم بطرق حفظ وتعبئة الالبان ،  

ً یؤثر ھذا بصورة ایجابیة على تسویق الالبان ،و منھم % 20المستوي الجامعي  وایضا  

.غیر متعلمین % 20دون الثانوي و   

:جدول  المستوي  التعلیمي ) 3-1(   

%النسبة   المستوي التعلیمي  
 امى 10.0
 خلوة 10.0
 ابتدائي 10.0
 متوسط 10.0
 ثانوي 40.0
 جامعي 20.0

2017مسح  میداني :المصدر   

 



 
 
 

 

: الحالة الاجتماعیة 3-1-2  

اى ان الاغلبیة % 70یتضح ان المتزوجین ھم النسبة الاكبر وتمثل ) 2-3(من الجدول   

ً لأنھم یسعون لذیادة  دخولھم  ُسر مما  یدفعھم لذیادة دخلھم،كما ان للعازبین ایضا  لدیھم أ

ُسر وھذا یوافق نتائج  التى وجدت ان نسبة المتزوجین ھى) 2010ھند ابراھیم،(لتكوین أ  

% .50الاعلى    

:الحالة الإجتماعیة) 2-3(جدول   

%النسبة   الحالة الاجتماعیة 
 عازب 30.0
وجمتز 70.0  

 ارمل -
 مطلق -

. 2017مسح میداني : المصدر   

:المھنة الرئیسیة والثانویة  3-1-3  

من المبحوثین % 90لأن الدراسة استھدفت في الاساس مسوقي الالبان لذلك نجد ان   

منھم مھنة ثانویة % 20تجار كمنة رئیسیة و% 10ھم مسوقي للألبان اضافة الى   

مھنة ثانویة كعامل لتحسین الوضع المعیشي % 40وذلك لتحسین دخولھم من ثم   

كمھنة ثانویة اخرى كعمل یومیات فقط% 30نسبة لعدم توفر فرص العمل ، بینما   

.نسبة لسكنھم بالقرب  من  مراكز تسویق الالبان    

:المھنة الرئیسیة والثانویة ) 3-3(جدول   

%الثانویة  %الرئیسیة   المھنة 
 مسوق الالبان 90.0 10.0
 تاجر 10.0 20.0
 عامل - 40.0
 اخرى - 30.0



 
 
 

. 2017المسح المیداني : المصدر   

:العمر  3-1-4  

ً وتمثل ) 30-20(یتضح ان الفئة العمریة ) 4-3(من الجدول  ھى الفئة الاكثر نشاطا  

تمثل  )40-30(العمریةوذلك لأن عملیة التسویق تحتاج لبذل مجھود، اما الفئة % 60  

. من مسوقي الالبان % 40  

:العمر) 4- 3(الجدول   

%النسبة   العمر 
سنة 20-30 60.0  
سنة 30-40 40.0  

سنة 40-50 -  
2017المسح المیداني : المصدر   

:عدد افراد الاسرة  3-1-5  

)5-3(من الجدول   

%النسبة   عدد افراد الاسرة 
افراد 5اقل من  50.0  
10-5من  30.0  
افراد 10 اكثر من 20.0  

. 2017المسح المیداني : المصدر  

:وعائدات وارباح تسویق الا لبان  تكالیف  3-2 

من جملة %  46.7من خلال المسح نجد ان تكلفة العمالة ھى التكلفة الاعلى تمثل   

 التكالیف وذلك بسبب تذاید الطلب على الالبان الذي ادي لزیادة عدد العمالة في العملیة 

من جملة التكالیف وذلك% 43.2وتلیھا تكلفة الاواني المعدات التى تمثل التسویقة ،   

لان زیادة الطلب على الالبان تؤدي الى زیادة الكمیات المباعة التى تحتاج لأواني    

لان اغلب المزارع تقلیدیة لا تتوفر فیھا %  5.8معدات لحفظھا وتمثل تكلفة التخزین   

لبان سریعة التلف لذلك یجب على المسویقین تحمل مبردات خاصة كما ھو معلوم ان الا  



 
 
 

.تكلفة التخزین   

:تكالیف تسویق الألبان) 6-3(جدول   

النسبة من جملة 
 التكالیف

/ متوسط التكالیف جنیة
 شھر

 البند

 تكلفة العمالة 6950 46.7
تكلفة الاواني  6430 43.2

 والمعدات
 تكلفة الترحیل 65 0.4
 تكلفة التخزین  865 5.8
 تكلفة الفاقد  96 0.6
 تكالیف اخرى 465 3.1

 جملة التكالیف 14871 100.0
2017المسح المیداني: المصدر   

:عائدات تسویق الالبان) : 7-3(جدول   

 البند المتوسط
جنیة7  سعر البیع 

جنیة 5.6  سعر الشراء 
رطل 1280  الكمیة المباعة 
رطل 1376  الكمیة المشتراه 

2017میداني المسح : المصدر   

:شھر /ارباح تسویق الالبان جنیة) : 8-3(جدول   

 متوسط التكالیف العائد الكلي صافي الربح
29929 44800 14871 

. 2017المسح المیداني : المصدر   

:القنوات التسویقیة  3-3  

حیث تمر من المنتج القناة التسویقیة للألبان قصیرة وذلك لان الالبان  سریعة التلف   

.للمستھلك   
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 الخلاصة والتوصیات

 

:الخلاصة  4-1  

 لقد اجریت ھذه الدراسة لمعرفة اقتصادیات تسویق الالبان في ولایة الخرطوم دراسة 

 حالة حلة كوكو ، ثم تحلیل البیانات بالمنھج الاحصائي ، الوصفي وقد اظھرت النتائج 

%)10(فوق الجامعي و%) 20(ومن المسوقین مستواھم التعلیمي ثانوي %) 40(ان   

عازبین %) 30(امي ،وان %) 10(متوسط و%) 10(خلوة و%) 10(ابتدائي و  

ومن%) 60(بنسبة ) 30-20(متزوجین وتتراوح اعمارھم من %) 70(و  

بان منھم مھنتھم الرئیسیة تسویق اللأل%)  90(،وان  %)40(بنسبة ) 30-40(   

%)20(والتجار %) 10(تجار ،اما الذین مھنتھ الثانویة تسویق  اللألبان %) 10(و  

عامل ،كما اظھرت الدراسة ان تكلفة العمالة ھي التكلفة الأعلى %) 40(و  

%) .5.8(وتكلفة التخزین %) 43.2(وتلیھا تكلفة الأواني والمعدات %) 46.7(بنسبة  

:التوصیات  4-2  

.لمعالجة المشاكل التى تواجھ قطاع الالبان وضع خطط مستقبلیة . 1  

.العلمي اللازم لمسوقي الالبان توفیر جھاز ارشادى لرفع الوعي . 2  

تقدیم الخدمات اللازمة من قبل الجھات المسؤلة لتوفیر البیئة الصحیة المناسبة .  3   

.لحفظ الالبان   

.مباشرة وذلك لتقلیل أسعارهتسویق الألبان یجب أن یكون من المنتج إلى المستھلك . 4  

المستھلك لإستعمال الألبان سعار الألبان في المدن حتى لایدفع یجب تقلیل أ. 5  

.المجففة  المستوردة   
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