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  داءــــــالاھ
  إلى سید الخلق اجمعین إلى رسولنا الكریم (محمد صلى الله علیھ وسلم )

  إلى من اراد ان ابلغ اسمى درجات العلم والمعرفھ

  الیك یا حبآ ملأ جوارحى وحنینآ ملأ قلبى

  والكفاحإلى رمذ الحب والعطاء إلى رمذ الصبر 

  الى والدى والعزیز رحمھ الله)

  ارجو من الله ان یجعل الفردوس الاعلى مثواك

  إلى ینبوع الحب الاكبر إلى حنان الاشمل

  إلى شمعة أحرقت من أجلنا إلى ملاك سعدت لفرحتنا

  إلى بسمة الحیاة

  إلى سر الوجود   إلى من كان دعائھا سر نجاحى   وحنانھا بلسم یشفى جراحى 

  ى الحبایب اطال الله فى عمرھاإلى اغل

  (امى الحبیبھ)

  إلى من یمثلون درة حیاتى إلى من یحملون اجمل زكریاتى

  إلى اخواتى واخى الغالى

  إلى الزین لا شئ یضاھى لحظة فرح معھم

  إلى صدیقاتى واصدقائى

  إلى ینبوع العطاء إلى شموع اضائت طریق العلم

  الى أساتذتى الأجلاء
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  الشكر و العرفان

الحمد الله حمدآ كثیرآ والصلاة والسلام على أشرف خلق االله الصادق الأمین محمد بن عبداالله وعلى 
  آله وصحبه والتابعین .

سلیمان الماهل سلیمان الذى قام بإرشادى  - اتقدم بوافر الشكر الجزیل إلى أستاذى الجلیل الدكتور
و التقدیر إلى قلعة العلم والمعرفه وتوجیهى فى كل مراحل هذا البحث ، كما اتقدم بوافر الشكر 

جامعة السودان للعلوم والتكنولوجیا، كما أقدم اسمى آیات الشكر والإمتنان والتقدیر والمحبه للذین 
  مهدوا لنا طریق العلم والنجاح إلى جمیع أساتذتى بقسم الإقتصاد الزراعى

  وكذلك الشكر موصول إلى كل من ساهم فى إتمام هذا البحث

   من قبل ومن بعد.والشكر الله
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  المستخلص
تناولت الدراسه تسویق النباتات الطبیه والعطریه بولایة الخرطوم ونجد ان الهدف الاساسى لهذه الدراسه معرفة 

تسویق النباتات الطبیه والعطریه بولایة الخرطوم وانواع النباتات الموجوده بالولایه واهم المشاكل التى تواجه 

% والزین ٩٣كور بنسه تبلغ ذومن الدراسه یتضح ان الغالبیه العظمى من التجار من التسویق هذه النباتات 

% بینما فى المستوى التعلیمى اعلى نسبه تمثلت فى الثانوى ٣٦.٧) ونسبتهم ٣٥_٢٥تتراوح اعمارهم ما بین (

ان خبرة التسویق % كما ٦٠% اما بالنسبه للحاله الاجتماعیه نجد نسبة المتزوجین ٣٠.٠والجامعى وذلك بنسة 

  ) سنه . ١_٣% للزین تتراوح خبرتهم التسویقیه ما بین ( ٣٠.٠للتجار بنسبة 

% وان اكثر ٤٦.٧) جنیه شهریآ وذلك بنسبة ٥٠٠_٦٥٠ونجد ان اغلبیة التجار تتراوح دخولهم ما بین ( 

ب السودان _ الولایه % اما اماكن تسویق هذه النباتات كل من غر ٣٣.٣الانواع بیعآ النباتات الطبیه بنسبة  

 % .٩٠.٠الشمالیه _ولایة الخرطوم حیث نجد ان اكبر سوق لهذه النباتات هو سوق ولایة الخرطوم بنسبة 

) جنیه فیما اذا بیع ١٨٢هنالك انواع متعددة الاستخدام، وان هذه النیاتات مربحة حیث یبلغ متوسط الارباح (

  ما العوائد الكلیة فتعتمد على الكمیة والنوعیة المباعة خلال الیومكیلو واحد من الاصناف المتوفرة لدى التجار، أ

ومن هنا یتتضح ان ولایة الخرطوم توجد بها انواع متعدده من الناتات الطبیه والعطریه حیث تمثل مصدر دخل 

قامة مخازن ذات موا ٕ صفات وتوفیر النقد للكثیر من السكان المحلین فبالتالى یجب خفض التكالیف التسویقیه وا

  جیده لحفظ النباتات الطبیه والعطریه و ذلك لتشجیع الاستثمار
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Abstract 
The main objective of this study is to know the marketing of medicinal and aromatic 
plants in the state of Khartoum and the types of plants found in the state and the most 
important problems facing the marketing of these plants. The study shows that the 
vast majority of traders of zakur (93%) and zine (25-35) and 36.7% (respectively), 
while in the educational level the highest percentage was represented in secondary 
and university (30%). As for the social situation, we find that the percentage of 
married couples is 60%. The marketing experience of traders is 30.0% for Zain. Their 
marketing experience ranges from 1-3 years. Most traders are between 500-650 LE per 
month. And 46.7%. The most popular types of medicinal plants sold were 33.3%. The 
marketing of these plants is in Western Sudan, the northern state of Khartoum, where 
the largest market for these plants is Khartoum State Market with 90.0% It has many 
types of medicinal and aromatic plants, which represent a source of income and 
provide cash to many local inhabitants You must cut costs and marketing set up 
stores specifications for good Zaat keeping Tayyiba plants and aromatic so as to 
encourage investmen 
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  الفصل الأول:المقدمة

 تمھید:1-1: 
یعتبر القطاع الزراعى من اهم القطاعات الاقتصادیه فى السودان نسبة لما یتمیز به من اتساع مساحته وتنوع 

یجعل السودان قابل لانتاج الكثیر من المحاصیل المختلفه  سواء كانت حقلیه المناخ فیه والتربه وخصوبتها مما 

او بستانیه و غیرها من المحاصیل الزراعیه حیث نجد ان الاقتصاد الزراعى یساهم بطریقه فعاله فى توفیر 

فة الطرق التسویقیه المناسبه لهذه المحاصیل الزراعیه المختلف مثلا تسویق (الخضروات _الفاكهه _وكا

المحاصیل البستانیه) بما لا یقل تسویق النباتات الطبیه والعطریه اهمیتآ نعن دلك.  حیث تعتبر النباتات الطبیه 

و العطریه  زات قیمه إقتصادیه كبیره حیث یزداد الطلب علیها محلیآ وعالمیآ لما تتمیز به من استخدامات 

العالمى الحدیث للتحول إلى كل ما هو طبیعى قد أدى  متعدده و فى الكثیر من المجالات كما ان إزدیاد التوجه

إلى إزدیاد الطلب والإقبال علیها و خاصه الدول الصناعیه و المتقدمه مما أدى  إرتفاع أسعارها و لزلك كانت 

لها أهمیه إقتصادیه وعائد تصدیرى مجزئ وتحتل هذه النباتات مكانه فى الإقتصاد السودانى وخاصه الإقتصاد 

الواعده غیر التقلیدیه زات الإستهلاكات المتنوعه فى صورتها المباشره وغیر  بإعتبارها من المحاصیلالزراعى 

ستخدامها فى صناعه الادویه العلاجیه و الصناعات الغزائیه  ٕ المباشره وزلك عن طریقإستخلاص الماده الفعاله وا

ت الاخرى . حیث یتم تسویق هذه المختلفه و ایضآصناعه العطور ومستحضرات التجمیل غیرها من الصناعا

النباتات بصوره مباشره أى دون إجراء تغیرات فیها (رطبه_جافه)أو ممكن أن تسوق كمنتجات تم تحضیرها  أو 

  صناعتها من النباتات الطبیه و العطریه كما نجد أن النباتات الطبیه و العطریه تواجهها مشاكل تسویقیه متعدده 
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  :مشكلة البحث:١-٢
من أن النباتات الطبیه والعطریه تعتبر من المحاصیل الواعده غیر التقلیدیه والتى یمكن أن تسهم وبدرجه بالرغم 

كبیره من خلال صادراتها  فى زیادة حصیلة الدوله من النقد الأجنبى و من ثم تحسین میزانها التجارى إلا انه 

  لوحظ تذبذب واضح سواء كان فى أسعارها أو إنتاجها أو صادراتها

  أھداف البحث:3-1: 
   :الرئیسي الهدف

  | تحلیل الكفاءة التسویقیه .١

  | حساب نصیب الفرد من جهة المستهلك وتقدیر المرفات التكالیف التسویقیه ٢

  | ایجاد الطرق الاسهل لتسویق النباتات الطبیه والعطریه .٣

  | معرفة الخصائص الإقتصادیه والإجتماعیه للمبحوثین ٤

  حث:فرضیات الب4-1: 
  | توفیر أو إیجاد القناة التسویقیة المناسبه یؤدى إلى زیاده الكفاءة التسویقیة١

  | توفیر الخدمات التسویقه للنباتات الطبیه والعطریه یؤدى زلك إلى زیادة عائد كل من المنتج والمستهلك٢

  | الترویج  أو نشر المعلومات عن النباتات الطبیه والعطریه یؤدى زلك الطلب علیها٣

  | الخصائص الإقتصادیه و الإجتماعیه للمبحوثین متجانسه٤

  :حثنھجیة الب:م٥-١
  مصادر جمع البیانات : مصادر أولیه متمثله فى الإستبیان ومصادر ثانویه متمثله فى المراجع.
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  ھیكل البحث::٦-١
النظرى، بینما  الفص الاول : المقدمه  ویشتمل على أساسیات البحث، أما الفصل الثاني فیحتوي على الإطار

الفصل الثالث نعرض فیه طرق البحث، ویلیه الفصل الرابع والدي یتضمن التحلیل والمناقشه، وأخیراً الفصل 

  الخامس والخاص بالخلاصة والتوصیات. 
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  الباب الثانى : الإطار النظرى:

  : تمھید١.٢
أرجاء الصحارى والاراضى المهجوره أو تنمؤ النباتات الطبیه والعطریه منذ القدم ومنذ أن عرفها الإنسان فى 

  البعیده عن منازل و رعایة الإسان فى صوره مبعثره .

  النبات الطبى:

یعرف النبات الطبى بأنه النبات الزى فى عضؤ أو اكثر من اعضائه المختلفه أو تحوراتها على ماده  كیمیائیه  

بتركیز منخفض او مرتفع و لها القدره الفسیولوجیه واحده أو اكثر (بقض النظر عن طبیعة الماده الكیمیائیه  

العلاجیه ) على معلاجه مرض معین أو التقلیل من أعراض الإصابه به إذا ما أعطیت للمریض سواء كانت فى 

  صورتها النقیه (طازجه أو جافه) أو فى صورة مستخلص .

  النبات العطرى :

  أعضائه النباتیه أو تحوراتها على زیوتآ عطریه  یعرف على أنه النبات الزى یحتوى فى عضو أو أكثر من

  طیاره سواء كانت فى صورتها الحره أو فى صوره تحلل مائى إلى زیوت عطریه طیاره زات عبیر مقبول

  أھمیة النباتات الطبیھ والعطریھ::١-١-٢
  للنباتات الطبیه والعطریه اهمیه كبرى وزلك للاسباب الاتیه :

وبزلك تحقق زراعتها أهمیه إستراتیجیه تتعلق بالامن القومى بتوفیر ضمانات | تدخل فى صناعه الدواء  ١

  الصحه العامه للشعب .

  | تحقق زراعتها سیاسة الإكتفاء الزاتى وتوفیر العملات الصعبه اللازمه لإستیرادها .٢
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  | تصدیر كمیات كبیره منها و من منتجاتها یجلب العمله وزلك لإرتفاع اسعارها .٣

  النباتات الطبیه و العطریه لأغراض أخرى مثل: | تستخدم٤

  أ| التوابل : (الكمون_ الشمر _الكثبره )

  ب| مواد مغزیه : (الحلبه_السطب_النشا)

  ج| زیون عطریه و مكسبات الطعم والرائحه: (زیت الیاسمین _والكمون_ النعناع)

  د| مستحضرات تجمیل : (زیت الورد_والفل _و الیاسمین)

  رات : (الطباق _الریحان )ه| مبیدات للحش

  و| زیوت ثابته : (زیت عباد الشمس _والخروع)

ستثمارها ما یلى: ٕ   من أهم العوامل التى أدت إلى الاهتمام بالنباتات الطبیه والعطریه وا

  | زوال الاعتقاد السائد فى وقت من الاوقات بإمكانیة الإستغناء عن النباتات الطبیه ١

  بیه والعطریه فى أغراض أخرى إقتصادیه غیر صناعة الادویه | تستعمل بعض النباتات الط٢

  | إنتشار النباتات الطبیه و العطریه فى الوطن العربى شجع على جمعها و الإستفاده منها فى مصانع الادویه ٣

  النباتات الطبیه والعطریه و إمكانیة إنتاجها فى السودان :

إنتاج الدواء و التوابل ومكسبات النكهه إلى الاطعمه تعتبر النباتات الطبیه والعطریه من اهم مصادر 

  ومستحضرات التجمیل .
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  ویمكن تقسیم النباتات الطبیه والعطریه المتناوله محلیآ فى السودان إلى ثلاثه مصادر رئیسیه وهى:

لها نباتات بریه تنمو طبیعیه من غیر تدخل الإنسان وهى من حیث التوزیع تكون إما مستوطنه فى السودان أو 

مدى عریض فیكون توزیعها متواصلآ او مفصولآ،النباتات التى أدخلت إلى أدخلت الى السودان  فتأقلمت على 

  البیئه ،نباتات أستجلبت من خارج السودان وتم توزیعها.

  هنالك عدة عوامل تجعل السودان من الاقطار الواعده فى مجال إنتاج النباتات الطبیه والعطریه وهى :

رافى :یعد السودان من اكبر البلدان الإفریقیه رقعه وتحیط به تسع دول إفریقیه ولذا نجد ان تجربتة الموقع الجغ

فى التداوى بالاعشاب من اغنى التجارب نظرآ لاستفادته من التداخل مع شعوب الجوار وكزلك تعد مناظق 

ون الاسود_البابونج_حشیشة شمال السودان ملائمه لزراعة نبات (الحناء_والشمر _الینسون_الكراویه _الكم

  اللیمون _النعناع بأنواعه المختلفه)

  اما غرب السودان فیناسب زراعة (الكركدى _السنمكه _الزنجبیل _الشیح _النعناع _الفلفل _الغرنجال )

وفى وسط وشرق السودان مناطق تناسب زراعة نفس النباتات فى شمال السودان إضافة (للاراك _والونكا 

  ثوم )_الصبار _ ال

  ومنطقة جنوب السودان تناسب زراعة نباتات (الشاى_البن_ الغرنجال_الباباى_الفلفل الاسود _حشیشة اللیمون )

إتساع الاراضى الصالحه للزراعه :إتساع الاراضى الصالحه للزراعه مع تباین انواع التربه وتفاوت خصوبتها  

  ه الكیمیائیه .تمكن من زراعة قطاع عریض دون الحوجه إلى إضافة الاسمد

  رأس المال: لا یتطلب انتاجها الى رأس مال كبیر مقارنة بغیرها من المحاصیل الاخرى 

  الاسواق: توفیر الاسواق المفتوحه محلیآ و عالمیآ 
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  مصادر الرى : توفیرمصادر الرى المتعدده  

البنیان التحتیه : توفیر طرق المواصلات التى تربط المدن مع الدول و القارات وتوفیر إدارات وزارات محطات  

  بحثیه تساعد على توفیر الیات الانتاج .

  تصنیف النباتات الطبیھ والعطریھ ::٢-١-٢
  بین افراد  تصنف النباتات الطبیه والعطریه غلى مجموعات زات صفات مشتركه او میزات متشابه تجمع

  المجموعه النباتیه الواحده وزلك بقصد تسهیل دراسة هذه النباتات والتعرف عتى جمیع خصائصها المختلفه 

  من حیث الزراعه والانتاج والموادالكیمیائیه الفعاله والحصاد وطرق تجفیفها وغیر زلك من المعلومات التى 

  تؤدى فى النهایه إلى الانتاج الامثل.

  من الاسس التى یمكن الاستناد علیها فى تصنیف النباتات الطبیه و العطریه أهمها الاتى:هنالك العدید 

  أ| التصنیف المورفولوجى :

یعتمد على اماكن تواجد المواد الكیمیائیه الفعاله بالاجزاء النباتیه المختلفه حیث تعتبر هذه الاجزاء هى المصدر 

  ت النباتات الطبیه والعطریه إلى المجموعات التالیه :الرئیسى للحصول على الماده الفعاله لزلك صنف

نباتات تستخدم باكملها :وهى النباتات التى تتوزع فیها المواد الكیمیائیه الفعاله بالاجزاء النباتیه المختلفه مثل 

  نبات (الونكا_الشیح_ السیكران _الداتوره )

 میائیه الفعاله فى اوراقها مثل (نبات الكول_حشیشة نباتات تستخدم اوراقها : وهى التى تحتوى على المواد الكی 

  اللیمون_الریحان_النعناع_الشاى_الحناء)
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نباتات تستخدم نوراتها او ازهارها :وهى نباتات التى تتواجد موادها الكیمیائیه الفعاله فى النوره (البابونج) او فى  

 بتلات الازهار

  ره (السبلات) مثل الكركدى.(الورد_الفل_الیاسمین) او تتواجد فى كأس الزه 

  المواد الفعاله فى الزهره المؤنثه دون   او تتواجد فى میاسم الازهار كما فى (الزعفران ) وكزاك قد تتواجد

  المذكره ( القلب الهندى ).

نباتات تستخدم ثمارها :وهى النباتات التى تحتوى على الماده الكیمیائیه الفعاله فى الثمار مثل (الشطه  

  _الحنظل) او فى عصیر الثمار غیر الناضجه (الخشخاش_الباباى).

نباتات تستخدم بزورها :وهى نباتات تحتوى على الماده الفعاله فى الثمار مثل (حبة البركه_الحلیه_الخردل  

  البن )_

  نباتات تستخدم سیقانها: (الصندل)، نباتات تستخدم اجزائها الارضیه: 

قد تكون سیقان ارضیه متحوره أو جزور متدرنه والرایذوم مثل (الزنجبیل_الابصال 

  _الفصوص_الكورمات_الدرنات)

  | نباتات یستخدم قلفها :٨

  لتین_الرمان)وهى نباتات تحتوى على الماده الفعاله فى قلفها مثل (القرفه _ا

  التقسیم الصناعى :

  تقسم فیه النباتات على حسب إستخداماتها الاقتصادیه والتجاریه الى الاتى :
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  الناتات الطبیه :(الداتوره السنمكه الخله بنوعیها ) 

  النباتات الطریه : (النعناع_حشیشة اللیمون_الریحان_الورد_الفل _الیاسمین) 

  مجموعة التوابل: تستخدم كفاتحه للشهیه ومكسبات طعم ونكهه مثل:(الكثبره_الینسون_الكمون) 

نباتات مبیده للحشرات :هى نباتات سامه تستخدم فى صناعة المبیدات مثل (الحرجل كمبید فطرى_الریحان  

  كمبید حشرى)

  مكسبات اللون: مثل (الكركدى _الزعفران) 

  معاملات ما بعد الحصاد :

  لمعالجه ،النظافه، التجفیف، الفرز والتدریج،  التعبئه ، الحفظ ، استخلاص الماده الفعالها 

  طرق واعداد النباتات الطبیه والعطریه:

  اولآ_ الجمع والحصاد :

  معظم النباتات الطبیه والعطریه توجد فى صورة عشبیه والقلیل منها على صورة شجیرات واشجار كما

  نوعیه الانتاج النباتى للاعضاء النباتیه مثل (الاوراق _الازهار_الثمار_البزور_الجور )تختلف هذه النباتات فى  

  وكزلك نوع المنتج الطبیعى الناتج من عملیات الایض والتمثیل مثل (السیكران _الزیوت العطریه_والزیوت

  الثابته_الجلیوكسیدات_القلویات _المضادات الحیویه المختلفه) 
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ضاء المختلفه لهذه النیاتات وكزلك الافرازات الاولیه او المنتجات الطبیعیه فیها قد للحصول على هذه الاع

  یتوقف على الاتى:

مرحلة النضج المناسب ، عمر النبات ،مرحلة النمو والتطور  ،فصول السنه المختلفه  ، حالة الطقس الیومى 

  (ساعات النهار)

  مثلآ: 

  تجمع اوراقها على فترات او دفعات تبعآ لمرحلة نضج  النباتات الطبیه والعطریه المنتجه للاوراق

  الاوراق فسیولوجیآ بشرط جمعها قبل مرحلة التزهیر وتكوین الازهار وان تجمع خلال الظهیره بینما

  الاوراق العطریه مثل النعناع والریحان تجمع خلال الصباح. 

  مختلفه :النباتات الطبیه والعطریه المنتجه للازهار :تقطف فى مراحل نمو 

  مثلآ 

  كاملة التلقیح مثل : نباتات البابونج_الاقحوان .

  نصف التلقیح مثل: نباتات الورد _الیاسمین 

  قبل التلقیح اى فى طور البرعمه مثل : القرنفل 

النباتات الطبیه والعطریه المنتجه للثمار والبزور :تقطف فى مراحل نمؤ مختلفه حسب القیمه الطبیه والعطریه 

والبزور فالثمار الجافه و التى یحدث لها تشقق وتنثر بزورها عند تمام تحصر عند اكتمال نضجها وقبل للثمره 

  جفافها لتجفف كاملآ بعد جمعها مثل (الخروع)
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اما الثمار المحتویه على ماده لحمیه بها نسبه عالیه من الرطوبه تحصد عند اكتمال نضج الثمار ثم تستخلص 

الثمار التى لا تسقط بزورها عند جفافها تترك حتى تجف ثم تحصد فى الصباح  منها البزور وتغسل وتجفف

  الباكر قبل بزوغ الشمس حتى لا یحدث لها تشتت نتیجة لوجود قطرات الندى علیها.

  النباتات الطبیه والعطریه الستخدمه فیها الاجزاء الارضیه او القلف :

  _كورمات اللحلاح :تحصد فى فصل الصیف 

  بعد ثمانیه سنوات حیث ینزع القلف وقت سریان العصاره النباتیه  _ القرفه :

  ) سنوات ٥_ ٢.٥_ العرقسوس :یجمع بعد (

  المكونات الفعاله:

للحصول على الماده الفعاله من الجزء النباتى لابد من إختیار الفصل والوقت والعمر المناسب لجمع الجزء 

  المطلوب.

  مثلآ:

ى الصیف والربیع كما فى  (النعناع _الریحان _ الكافور ) تحصد صباحآ قبل الزیوت العطریه تكون مرتفعه ف

  شروق الشمس. 

  -تعریف التسویق الزراعي:2-2: 
یعرف بانه هو عبارة عن مجموعه من الخدمات التي تودي لسلع الزراعیة اثناء انتقالها من المزارع او المنتج 

  م.٢٠٠١(عابدة)وحتي وصولها الي المستهلك النهائي 
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ویهدف التسویق الزراعي الي تسهیل تبادل السلع الزراعیه بین الاطراف المعنیه بها والنوعیات والكمیات 

والاسعار المناسبه وبنا علیه فانه یمكن تعریف التسویق الزراعي علي انه ذلك النظام المرن الهادف الي تسهیل 

اماكن انتاجها الي اماكن استهلاكها بالاوضاع والاسعار  تدفق السلع الزراعیه والخدمات المرتبطه بها من

  )م                            ٢٠٠٥والنوعیات المناسبه والمقبوله من كافه اطراف العملیه الزراعیه (عبیدان،

  -التطور التاریخي للتسویق الزراعي ::١-٢-٢
المتلاحقه التي واكبته منذ بدایه هذا القرن  یعتبر التطور التاریخي لموضوع التسویق الزراعي  بسبب التطورات

ونهایه الوقت الحاضر ففي بدایه هذا القرن كانت الزراعه بدائیه كما كانت ادوات واسالیب تسویق المنتجات 

الزراعیه مختلفه حیث اعتمدت عملیه الانتاج في معظم الاحیان علي التبادل التجاري المباشر من المزارع الي 

والقمح والارز) ولقد واكبت هذه المرحله نشؤ القطاعات الزراعیه الواسعه ووجود الاعداد الكبیرة  المستهلك (الدخن

من العمال الذین یعملون مقابل اجور زهیدة كما شهدت هذخ المرحله عشرات الاضرابات العمالیه المطالبه برفع 

شاكل التعبئة و التصنیف و التسعیر مستوي الاجور والامتیازات المعنویه الاخري كما اتصفت هذه المرحلة بم

للجهات المعنیة بتسویق و استهلاك هذه السلع الزراعیة وبعد الحرب العالمیة الأولى و الثانیة تم تأسیس العدید 

من الشركات المتخصصة في تصنیع المنتجات الزرعیة بهدف تصدیرها الى الاسواق التي هي بحاجة كبیرة و 

نا الى انه لم یوجد لقایة ما قبل الحرب العالمیة الاولى اي مؤشرات على وجود ماسة لها و الجدیر بالذكر ه

  نظاما تسویقا زراعیا متكاملا ما عدا بعض الوظائف المرتبطة بنقل التأمین و التخزین البدائي.

جة الى ومن المعروف انه بعد انتهاء الحرب العالمیة الثانیة توسع الانتاج الزراعي بشكل كبیر كما ذاددت الحا

  ).٢٠٠٥( عبیدان ، وجود نظام تسویقي فعال وخاصة في العالم الغربي .
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 أھمیة التسویق الزراعي::٢- 2-2
یعتبر التسویق الزراعي مهما لكل من الفرد و المجتمع و بالنسبة للفرد تتضح أهمیته اذا تصورناها بالنسبة 

في ثلاثة طوائف رئیسیة وهم المنتجون  للطوائف المتصلة بتسویق المنتجات الزراعیة والتي یمكن حصرها

والزراعیون ومستهلكي المنتجات الزراعیة و الوسطاء ومن ثم یعتبر فهم التسویق الزراعي مهما لاي من هذه 

الوظایف الثلاثه لما یترتب علیه من عوائد اقتصادیه. وبالنسبه للمجتمع تاتي اهمیه التسویق الزراعي في ضوء 

ل من حیث دوره في توزیع الموارد وكفاءه استخدامها وقدرته علي توزیع ناتج العملیات دورة رفاهیه المجتمع كك

(منظمة الاغذیه والزراعه للامم المتحدة  الانتاجیه الاولیه والتسویقیه بطریقه عادله بمختلف الطوائف المتصله به.

٢٠٠٥(  

  -وتتلخص اهمیه التسویق الزراعي في الاتي :

.و بعض المنتجات الزراعیه سریعه التلف .و عدم استمار الانتاج الزراعي .و صعوبه  موسمیه الانتاج الزراعي 

  التحكم في صعوبع الانتاج و

  تمیز المنتجات الزراعیه بالكمیات المختلفه من الانتاج . 

  ٢٠٠١(عابده )

  -التسویق من منظور المنشئاه الاقتصادیھ: :٣-٢-٢
یعتبر التسویق نشاطا اقتصادیا من ابتكار البشر لاجل تلبیة احتیاجاتهم حیث ینخرطون في مؤسسات اقتصادیه 

متخذة للقرار وبذلك یهدف التسویق من منظور المنشئاه الاقتصادیه الي بیع منتجات المنشئاه لتحقیق المنافع 

منتج وتعبئته وتخذینه وترویجه عبر قنوات الثلاث للتسویق وقد یصبح التسویق نشاطا معقدا یتضمن تجهیز ال

التوزیع ولهذا یمكن تعریف التسویق من منظور المنشئاه الاقتصادیه انه مفهوم للادارة یهدف الي الحفاظ علي 

  )٢٠٠٨(سلیمان ،  قدرة المنشئاه الاقتصادیه علي ترویج منتجاتها في ظل متغیرات عبر الزمن.
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  خصائص تسویق السلع الزراعیة:٤-٢-٢
  یمتاز انتاج وتسویق السلع الزراعیه بمجموعه من العوامل وهي كما یلي :

_ تغیر شروط تسویق المنتجات الزراعیه لاسباب تربط بالكمیه المنتجه والظروف السیاسیه للبلد المصدر 

  والمستور والاسعار

  والامطار وعوامل اخري_ التغیر المستمر في كمیات الانتاج من عام لاخر وذلك لاسباب عدیدة اهمها الطقس 

_ التنوع في مجال تسویق السلع الغذائیه والذي یودي زیادة الجهد التسویقي وتنوعه وتعقد البیئه التنافسیه وذلك 

  لزیادة المتنافسین والبدائل

  -مشاكل التسویق الزراعي ::٥-٢-٢
ة الي الاختلاف الكبیر بین الاختلاف الكبیر في اسعار المنتجات الزراعیه بین مختلف ولایات السودان اضاف

نفس المحصول وارتفاع هوامش التمویل اضافه الي ان بعض صیغ التمویل مثل السلم التي یتم فیها التحدید 

المسبق للسعر قبل الانتاج یسبب بعض المشاكل وخاصه عند انخفاض السعر الي ما دون السعر المتفق علیه 

لاسعار المحلیه والعالمیه ومشاكل متعلقه بدراسه الطرق التسویقیه وعدم توفر المعلومات بالنسبه للمنتجین عن ا

  الصحیحه التي یمكن اتباعها لحصول المنتجات الزراعیه و

  مشاكل متعلقه بدراسه رغبات المستهلك للمواد الغذائیه والاسعار

  -اھداف التسویق الزراعي::٦-٢-٢
  / الزیادة في انتاج المنتج١

  مستمرة من المنتجات الزراعیه / زیادة الاستهلاك بصورة ٢
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  / توصیل السلعه من المنتج الي المستهلك بكفاءة عالیة٣

  - المنافع الاقتصادیھ لتسویق الزراعي: :٧-٢-٢
یقوم النشاط التسویقي بخلق مجموعه من المنافع للسلع والتي تعود بفائدة لكل من المنتج والمستهلك ومن هذه 

  -المنافع الاتي:

  / منفعة شكلیه : عن طریق تغیرهم لشكل المواد الخام وتحویلها لصورة اكثر نفعا من الصوره الاولي ١

  / منفعه مكانیه : وهو المكان الذي یتم فیه تبادل السلع ٢

  / منفعه حیازیه : وهي تملیك المستهلك لسلعه٣

  / منفعه زمانیه٤

  - القنوات التسویقیھ : :٨-٢-٢
لسلعه ما بانها عبارة عن الطریق الذي تسلكه وهي في طریقها من المزارع او المنتج حتي  تعرف القناة التسویقیه

وصولها الي المستهلك النهائي یلاحظ ان المنتجین لا یبعون سلعهم للمستهلكین النهائین مباشرة ولكن یتم البیع 

 -وهم : من خلال عدد من الوسطاء یقومون بعدد من الوظائف ویحملون العدید من الاسماء

 الوسطاء التجار (تاجر جمله وتاجر تجزئه)، الوسطاء الوكلا (وكیل بیع وكیل منتج)، السماسره

 -الھوامش التسویقیھ : :٩-٢-٢
 تعریف الهوامش بانها الفرق بین سعر الشراء وسعر البع للوحده المعادله من السلعه عند مراحل مختلف

  انواع الهوامش التسویقیة :
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 / الهامش المطلق ١

 / الهامش النسبي المئوي للبیع٢

 / الهامش النسبي المئوي الشرائي٣

 / الامتداد السعري٤

  السیاسات الحكومیھ في تسویق المنتجات الزراعیة ::١٠-٢-٢
تحاول الدول المنتجه والمستوردة للمنتجات الزراعیه تطبیق تلك السیاسات المیسرة لما یدخل الیها او ما یخرج 

ن حدودها من سلع زراعیة بشكل عام قد تتضمن السیاسات الزراعیه لبلد ما اتباع سیاسات حمایه كامله أو م

 جزئیة في حین تتبع مجموعات زراعیة اخرى وغیر مقیدة.

  . (عبیدان )

اما في السودان یتم تسویق المنتجات الزراعیة بواسطة مؤسسات القطاع العام والخاص وقد تدخلت مؤسسات 

  ع في اغلب المنتجات الزراعیة.القطا

في فترة الثمنینات اختلف مستوى التدخل من محصول لأخر اذ قد یتم التسویق على مستوى التسویق المحلي 

والخارجي كما في محصول القطن والصمغ العربي وقد یقتصر التخل في التسویق عند مرحلة التجارة الخارجیة 

التدخل موسمیا كما في محصول الزرة الرفیعة وفي بعض المحاصیل  كما في صادرات الحبوب الزیتیة وقد یكون

  )٢٠٠١(عابدة یتم التسویق بواسطة القطاع الخاص دزن تدخل الدولة كما في حالة الخضر و الفاكهة.
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  الفصل الثالث: طرق البحث

  نبذة عن منطقة الدراسة1-3: 
ة الشرقیة ولایة نهر النیل ومن الجهه الشمالیه تقع ولایه الخرطوم في وسط السودان یحدها من الجهه الشمالی

 الغربیه الولایه الشمالیه ومن الجهه الشرقیه والجنوبیه الشرقیه ولایات ولایه كسلا وولایه القضارف وولایه الجزیرة 

اي تقع ولایه الخرطوم في الجزء الشمالي الشرقي من اواسط البلاد في قلب السودان عند التقاء النیلین النیل 

 ١٦- ١٥شرقأ وخطي عرض  ٣٤,٥,٣١الابیض بالنیل الازرق لیكونا نهر النیل تقع الولایه بین خطي طول 

 میل مربع ) ٦٥٠كم مربع ( ٢٨١٦٥كیلومتر مربع  ٢٢,٧٣٦شمالأ، وتقدر مساحتها بحوالي 

بالسودان ویتوزعون ملیون نسمه یمثلون كافة الوان الطیف السیاسي والاجتماعي والثقافي  ٨یقطن الولایه حوالي 

علي سبعه محلیات اداریة ثلث السكان نزح الي هذه الولایه من ولایات السودان الاخري واصبحت الولایه الان 

  ذات كثافه سكانیه عالیة تكاد تصل الي ربع عدد السكان في العالم.

اك شریحه كبیرة من معظم السكان هم من العمال وموظفي دواوین الدولة والقطاع الخاص والبنوك كما ان هن

اصحاب الاعمال الذین یعملون في التجارة وشریحه اخري یمثلون المهاجرون والنازحون تعمل في بعض 

الاعمال الهامشیه اما سكان الریف فیعملون بالزراعه والري ویمدون العاصمه الخرطوم بالخضر والفاكهه 

ملیون فدان والمزروع منها لا یزید علي  ١,٨حوالي  والالبان، تبلغ مساحه الاراضي الصالحه للزراعه في الولایه

ملیون فدان مصادر المیاه المستقله حالیأ  ٢,٢فدان فقط وبلغت المساحه المستقله للمراعي الطبیعیه  ٣٥,٠٠٠

في عملیات الزراعه من النیلین الازرق والابیض ونهر النیل والمیاه الجوفیه . تمشل المحاصیل الزراعه في ولایه 

  وم الخضر والفاكههالخرط
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  : منھجیة البحث :2-3
عینه الاستبانة كأداه لجمع البیانات لعن طریق  وتم جمع البیانات الأولیة استخدم منهج المسح الاجتماعي

للوصول الي  اهتناقشمالبیانات و تحلیل  بعدبمنطقه الدراسه للحصول علي النسب المئویه  ٣٠عشوائیه تمثل 

 النتائج
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 التحلیل المناقشةالفصل الرابع: 

  : الخصائص الإجتماعیة للمبحوثین:  ١-٤
كور حیث ذلعطریه فى ولایة الخرطوم من ال) نجد ان الغالبیه العظمى من تجار النباتات الطبیه وا١من الجدول (

) سنه   ٣٥- ٢٥% ، واغلبهم من فئات عمریه مختلفه والغالبیه تتراوح اعمارهم ما بین( ٩٣.٣تبلغ نسبیهم 

%، ونجد ان اغلب التجار متعلمین حیث یتركز المستوى التلیهم لدیهم  فى مرحلتى الثانوى ٣٦.٧بنسبة 

% و ان أغلب ٦٠% و تبلغ نسبة المتزوجین من التجار حوالى ٣٠.٠والجامعه بنسه ثابته حیث تقدر بحوالى 

  % ٤٣.٣) بنسبة ٧عدد افراد اسرة التجار اكثر من (

  :الخصائص الاقتصادیھ : ٢-٤
%  وان نسبة دخولهم یتراوح ٣٠.٠) بنسبة ٣- ١الدراسه یتضح ان الخبره التسویقیه للتجار تتراوح ما بین (من 

.%  ٩٠% حیث یتركز تسویق هذه النباتات فى سوق الخرطوم وذلك بنسبة ٤٦.٧) بنسبة ٦٥٠-٥٠٠ما بین (

لنباتات من حیث الطلب علیها % وان اكثر ا٩٦.٧ونجد ان هذه النباتات تساهم فى زیادة دخل التجار بنسبة  

% واغلب القنوات التسویقیه لهذه النباتات هى من تاجر الجمله للمستهلك ٤٣.٣الطبیه والعطریه معآ بنسبة 

  % .٦٠مباشرة بنسبة 

  : حساب المیزانیة:٣.٤
یمكن حساب میزانیة تسویق النباتات الطبیة والعطریة منفردة ولكن نسبة لتعدد اصنافها لم تتمكن الدراسة من 

ذلك وفضلنا أن نكتفي بحساب میزانیة تجار التجزئة لهذه النباتات، نسبة لتسویقها مختلطة (طبیة وعطریة)، كما 

ح ان هذه النیاتات مربحة حیث یبلغ متوسط ) یتض٣. ٤أن هنالك انواع متعددة الاستخدام، ومن الجدول (

) جنیه فیما اذا بیع كیلو واحد من الاصناف المتوفرة لدى التجار، أما العوائد الكلیة فتعتمد على ١٨٢الارباح (

  الكمیة والنوعیة المباعة خلال الیوم 
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  مشاكل والمعوقاتال :٤-٤
هى التكالیف العالیه والتلف اثناء التوصیل  من اهم المشاكل و المعوقات التى تواجه تجار هذه النباتات  

الخصائص الاجتماعیه للمبحوثین: ):١-٤جدول (  

  النسبة %  التكرار  البیان
  النوع .١

 93.3 28  ذكر
 6.7 2  أنثى

  الفئة العمریة .٢
15-25 8 26.7 
25-35 11 36.7 
35-45 6 20.0 

  ١٦.٦ 5 45 من أكثر
  عدد أفراد الأسرة .٣

2-3 3 10.0 
3-5 8 26.7 
5-7 6 20.0 
 43.3 13 7 من أكثر

  الحالة الاجتماعیة .٤
 60.0 18 متزوج
 26.7 8 عازب
 6.7 2 مطلق
 6.7 2 أرمل
 المستوى التعلیمي .٥

 3.3 1 أمي
 23.3 7 أساس

 13.3 4 متوسط
 30.0 9 ثانوي

 30.0 9 جامعي
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): الخصائص الاقتصادیه للمبحوثین:٢-٤جدول (  

  النسبة %  التكرار  البیان
  عدد سنوات الخبرة .١

1-3 9 30.0 
3-5 8 26.7 
5-7 6 20.0 
 23.3 7 7 من أكثر

  الدخل .٢
150-250 7  23.3 
250-500 9 30.0 
500-650 14 46.7 

  أفضلیة التسویق .٣
 33.3 10 الطبیة

 23.3 7 العطریة
 43.4 23  الطبیة والعطریة

  مكان التسویق .٤
 90.0 27 الخرطوم سوق

 3.3 1 الشمالیة
 6.7 2 السودان غرب
 القناة التسویقیة .٥
 60.0 18 المستھلك – جملة تاجر
 3.3 1 التجزئة تاجر -  الجملة تاجر
 10.0 3 للمستھلك -للتجزئة - جملة تاجر
 20.0 6 للمستھلك– التجزئة تاجر
 3.3 1 + صادر محلي

 3.3 1 استیراد
  

 الارباح للاصناف المسوقة للكیلوجرام) اسعار البیع، التكالیف وهامش ٣: ٤جدول (

  الربح  التكالیف  اسعار البیع  البیان
  ٥٤٧١  ٢٠٦٩٨  ٢٦١٦٩  الجملة

  ١٨٢  ٦٩٠  ٨٧٢  المتوسط
  ٢٠١٧المصدر: المسح المیداني 
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  الفصل الخامس: الخلاصة والتوصیات

  :: الخلاصة١.٥
لما یتمیز به من اتساع مساحته وتنوع یعتبر القطاع الزراعى من اهم القطاعات الاقتصادیه فى السودان نسبة 

المناخ فیه والتربه وخصوبتها مما یجعل السودان قابل لانتاج الكثیر من المحاصیل المختلفه  سواء كانت حقلیه 

او بستانیه و غیرها من المحاصیل الزراعیه حیث نجد ان الاقتصاد الزراعى یساهم بطریقه فعاله فى توفیر 

ه لهذه المحاصیل الزراعیه المختلف مثلا تسویق (الخضروات _الفاكهه _وكافة الطرق التسویقیه المناسب

المحاصیل البستانیه) بما لا یقل تسویق النباتات الطبیه والعطریه اهمیتآ نعن دلك.  حیث تعتبر النباتات الطبیه 

به من استخدامات و العطریه  زات قیمه إقتصادیه كبیره حیث یزداد الطلب علیها محلیآ وعالمیآ لما تتمیز 

متعدده و فى الكثیر من المجالات كما ان إزدیاد التوجه العالمى الحدیث للتحول إلى كل ما هو طبیعى قد أدى 

إلى إزدیاد الطلب والإقبال علیها و خاصه الدول الصناعیه و المتقدمه مما أدى  إرتفاع أسعارها و لزلك كانت 

حتل هذه النباتات مكانه فى الإقتصاد السودانى وخاصه الإقتصاد لها أهمیه إقتصادیه وعائد تصدیرى مجزئ وت

الواعده غیر التقلیدیه زات الإستهلاكات المتنوعه فى صورتها المباشره وغیر  الزراعى بإعتبارها من المحاصیل

ستخدامها فى صناعه الادویه العلاجیه و الصناعات الغز  ٕ ائیه المباشره وزلك عن طریقإستخلاص الماده الفعاله وا

المختلفه و ایضآصناعه العطور ومستحضرات التجمیل غیرها من الصناعات الاخرى . حیث یتم تسویق هذه 

النباتات بصوره مباشره أى دون إجراء تغیرات فیها (رطبه_جافه)أو ممكن أن تسوق كمنتجات تم تحضیرها  أو 

  و العطریه تواجهها مشاكل تسویقیه متعدده  صناعتها من النباتات الطبیه و العطریه كما نجد أن النباتات الطبیه
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بالرغم من أن النباتات الطبیه والعطریه تعتبر من المحاصیل الواعده غیر التقلیدیه والتى یمكن أن تسهم وبدرجه 

كبیره من خلال صادراتها  فى زیادة حصیلة الدوله من النقد الأجنبى و من ثم تحسین میزانها التجارى إلا انه 

  ب واضح سواء كان فى أسعارها أو إنتاجها أو صادراتهالوحظ تذبذ

یعرف النبات الطبى بأنه النبات الزى فى عضؤ أو اكثر من اعضائه المختلفه أو تحوراتها على ماده  كیمیائیه  

واحده أو اكثر لها القدره الفسیولوجیه العلاجیه على معلاجه مرض معین أو التقلیل من أعراض الإصابه به إذا 

النبات أما  عطیت للمریض سواء كانت فى صورتها النقیه (طازجه أو جافه) أو فى صورة مستخلص.ما أ

العطرى یعرف على أنه النبات الزى یحتوى فى عضو أو أكثر من أعضائه النباتیه أو تحوراتها على زیوتآ 

  ره زات عبیر مقبولعطریه طیاره سواء كانت فى صورتها الحره أو فى صوره تحلل مائى إلى زیوت عطریه طیا

تدخل فى صناعه الدواء  وبزلك تحقق زراعتها أهمیه  وذلك لأنهاللنباتات الطبیه والعطریه اهمیه كبرى 

، اتىذتحقق زراعتها سیاسة الإكتفاء ال، إستراتیجیه تتعلق بالامن القومى بتوفیر ضمانات الصحه العامه للشعب

زیون عطریه و مكسبات الطعم  ،یهذمواد مغو التوابل  أخرى مثل تستخدم النباتات الطبیه و العطریه لأغراض كما

  .مبیدات للحشرات ومستحضرات تجمیل  ،والرائحه

تعتبر النباتات الطبیه والعطریه من اهم مصادر إنتاج الدواء و التوابل ومكسبات النكهه إلى الاطعمه 

  ومستحضرات التجمیل .

والعطریه وعلى تجار هذه النباتات بولایة الخرطوم والتى شملت  تناولت الدراسه مصادر تسویق النباتات الطبیه

الاهداف والخصائص الاجتماعیه و الاقتصادیه للتجار والتكالیف والاسعار للانواع المباعه وطرق النقل 

  والتسویق .
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ع النباتات ونجد ان الهدف الاساسى لهذه الدراسه معرفة تسویق النباتات الطبیه والعطریه بولایة الخرطوم وانوا

وتم جمع  استخدم منهج المسح الاجتماعي، الموجوده بالولایه واهم المشاكل التى تواجه تسویق هذه النباتات

بمنطقه الدراسه للحصول علي  ٣٠عینه عشوائیه تمثل الاستبانة كأداه لجمع البیانات لعن طریق  البیانات الأولیة

 للوصول الي النتائج اهتناقشمتحلیل البیانات و  بعدالنسب المئویه 

% والزین تتراوح اعمارهم ما بین ٩٣ومن الدراسه یتضح ان الغالبیه العظمى من التجار من الزكور بنسه تبلغ  

% بینما فى المستوى التعلیمى اعلى نسبه تمثلت فى الثانوى والجامعى وذلك بنسة ٣٦.٧) ونسبتهم ٣٥_٢٥(

% كما ان خبرة التسویق للتجار بنسبة ٦٠بة المتزوجین % اما بالنسبه للحاله الاجتماعیه نجد نس٣٠.٠

  ) سنه . ١_٣% للزین تتراوح خبرتهم التسویقیه ما بین ( ٣٠.٠

% وان اكثر ٤٦.٧) جنیه شهریآ وذلك بنسبة ٥٠٠_٦٥٠ونجد ان اغلبیة التجار تتراوح دخولهم ما بین ( 

هذه النباتات كل من غرب السودان _ الولایه % اما اماكن تسویق ٣٣.٣الانواع بیعآ النباتات الطبیه بنسبة  

  % .٩٠.٠الشمالیه _ولایة الخرطوم حیث نجد ان اكبر سوق لهذه النباتات هو سوق ولایة الخرطوم بنسبة 

ومن هنا یتتضح ان ولایة الخرطوم توجد بها انواع متعدده من الناتات الطبیه والعطریه حیث تمثل مصدر دخل 

قامة مخازن ذات مواصفات وتوفیر النقد للكثیر من ا ٕ لسكان المحلین فبالتالى یجب خفض التكالیف التسویقیه وا

 جیده لحفظ النباتات الطبیه والعطریه و ذلك لتشجیع الاستثمار.

) جنیه فیما اذا بیع ١٨٢ان هذه النیاتات مربحة حیث یبلغ متوسط الارباح (و هنالك انواع متعددة الاستخدام، 

  لمتوفرة لدى التجار، أما العوائد الكلیة فتعتمد على الكمیة والنوعیة المباعة خلال الیومكیلو واحد من الاصناف ا
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  : التوصیات ٢.٥
  |اوصت الدراسه بتوفیر الخدمات التسویقیه التى عن طریقها یتم توصیل الافكار والاسالیب الحدیثه ١

  التى تؤدى الى زیادة حركة النمو 

  | نوصى بتقلیل حجم التكالیف وزلك عن طریق توفیر مصانع تحویلیه تستوعب الفائض من تلك النباتات ٢

  |تقلیل التكالیف التسویقیه مثل تكالیف الترحیل والتخزین والرسوم الاخرى التى تقلل هامش الربح لتجار التجزئه٣
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  المراجع:
  )٢٠٠٥| ناصر محمد عوض : التسویق الزراعى (١

  ) ٢٠٠٥عبیدان : التسویق الزراعى ( محمد| ٢

  )٢٠٠٠| عابده عبداالله إمام : التسویق الزراعى (٣
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