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  البحث خلاصة

  
 

ѧѧائل الѧѧوم لوسѧѧة الیѧѧرت الحاجѧѧة  عدفظھѧѧة الالكترونیѧѧدن الحدیثѧѧي المѧѧا فѧѧداد الخصوصѧѧاملات سѧѧلمع
. كالانترنѧت  العѧلاج والتعلѧیم بطѧرق أسѧھل وأسѧرع     الاتصالات والكھربѧاء والمیѧاه و   فواتیروالخدمات مثل 

 ،بطاقات الدفع الآجل باستخدام الانترنت أحد البدائل الممكنةرون ی والمستھلكون ا السلع والخدمات فبائعو
تتناسب لا  ذه الوسیلةوھ. عبر الانترنت كضامنوسیلة لعملیات الدفع الفوري باستخدام طرف ثالث  يھو

ولعلاج ھذه . ھالارتفاع تكالیفذلك و , أن البني التحتیة المطلوبة غیر متوفرة ببسب غالبا مع الدول النامیة
لتنفیѧѧذ عملیѧѧات الѧѧدفع الالكترونѧѧي باسѧѧتخدام   ،وآمنѧѧاأقѧѧل تكلفѧѧة سѧѧھلا  نموذجѧѧاً البحѧѧث ھѧѧذا قتѧѧرحی، المشѧѧكلة

عتمѧѧاد علѧѧى بتقلیѧل الا  الحѧل المقتѧѧرح  تكلفѧѧة مѧѧن قلѧل ی لنمѧѧوذجاھѧذا  و ,بطاقѧات الѧѧدفع الآجѧل عبѧѧر الانترنѧѧت  
سѧب مѧع الѧدول    اوسѧیلة فاعلѧة تتن  لیكѧون   ,مѧع الأنظمѧة القائمѧة    التجѧانس الѧربط و  یسھلكما , الطرف الثالث

  . النامیة

, بسѧѧبب المقاطعѧѧة الاقتصѧѧادیة  فѧѧي السѧѧودانلمیѧѧة المعروفѧѧة لعѧѧدم وجѧѧود البطاقѧѧات الائتمانیѧѧة العا و
ѧѧطبیمكن تفѧѧرح یѧѧيق المقتѧѧوذج  فѧѧمیناهنمѧѧاط التج  : "أسѧѧوذج النقѧѧي   نمѧѧدفع الالكترونѧѧص للѧѧة المخصѧѧاری

للبنیѧѧة الحالیѧѧѧة  نمѧѧѧوذج مناسѧѧب  كنترنѧѧت  عمѧѧل عبѧѧѧر شѧѧبكة الا  للتصѧѧѧمیمھ وتطѧѧویره  تѧѧم   وقѧѧد . "بالسѧѧودان 
السѧѧودان وبالتѧѧالي تصѧѧبح تحѧѧت إشѧѧراف بنѧѧك  بلسѧѧودان، وتѧѧرتبط ھѧѧذه النقѧѧاط بشѧѧبكة المصѧѧارف العاملѧѧة  با

  . السودان

  : بعدة مزایا أساسیة یمكن تقییمھ من خلالھا وھي یتمتعبالسودان والنموذج المقترح یمكن تطبیقھ  

 ف بأطراف معاملة الدفععدم الحاجة للتعری.  
 بحفظھا لدى طرفي المعاملة البائع والمستھلك القدرة على المتابعة والتأكد من المعاملات المنفذة.  
 باستخدام بنیة المفاتیح العامة وسلامة المعاملات أمن.  
 باستخدامھ لتقنیة خدمات الویب بلیة التعامل مع الأنظمة السابقةاح وقاالمرونة في الأداء والانفت.  

شѧѧبكة الھѧѧاتف بوربطѧѧھ  الأعمѧѧال المسѧѧتقبلیة والبحѧѧوث المشѧѧابھة، فѧѧیمكن تطبیѧѧق ھѧѧذا النمѧѧوذج  أمѧѧا 
مثѧѧل القضѧѧایا  مسѧѧتقبلا ، علѧѧى أن تسѧѧتكمل الجوانѧѧب الأخѧѧرى بدراسѧѧات لاحقѧѧة   نتشѧѧارھا السѧѧریعلاالجѧѧوال 

  .قبول سوق العمل للنموذج المطوركیفیة و ,یمیةالتنظوالتشریعیة 
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Abstract 

Needs arises today for the new electronic payments means especially in big cities to 

pay daily transactions and services bills like: telecom, electricity, water, medical care 

and education through a fast and easy ways such as Internet. Services providers, 

vendors, and consumers are looking for credit card payments on the Internet as one 

possible alternative. This on-line payment processing using a third party is not suitable 

for the developing countries in most of the cases because of the lack of the 

infrastructure needed and excessive costs associated with it. As a remedy of this 

problem,  this thesis proposes a model for an easy security incorporation in credit card 

based electronic payment system using Internet with  the minimum involvement of an 

on-line third party processor; which tends to be low cost, easily integrated to the 

existing systems, and fits for the developing countries. 

Due to the lack of international credit cards in Sudan because of the economical 

sanction, the thesis can apply this proposal in a model called: "Trade Points Oriented 

e-Payments System (TPOPS) for Sudan". It is designed and developed as a web 

application  that fits Sudan and utilizes the current infrastructure. These points should 

be connected to the banking network which controlled and overseen by the central 

bank of Sudan. 

TPOPS model is applicable and has many basic features to be evaluated based on 

them: 

 Anonymity: Transaction parties does not need to know each other. 

 Traceability: By saving these transactions with both consumers and vendors. 

 Secured Transactions: Using the public key infrastructure technology. 

 Flexibility and Interoperability: Using web Services technologies. 

The implemented model has a weakness point that , it is not connected to the mobile 

network even it’s spreading and fast growing, and for future still more work and 

researches are needed to look for: the security measures and standards, regulations and 

legislation, and the business acceptance issues. 

 


