
ما أهمية العوامل التالية بالنسبة لك عند تعاملك مع المنتج أو الموزع الذي يزودك : المحور الأول
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ه مـن المنتجـات البلاسـتيكية المتـوفرة فـي متجـركم فـي عنـدما يشـتري العميـل مـا يحتاجـ: المحور الثـاني
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  شكرًا لكم على حسن تعاونكم
 


