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 المستخلص

تهدف هذه الدراسة الوصفية التحليلية التي  تأتي بعنوان " مهارات الإقناع في التصاامي  العععارةاة ورورهاا فاي  
العكاتا  الإستااارةة لاوة اة الو  اوإ " علا  سا ا اسات اتتيات موتل اا   لاعع  رراساة االاة تطاوة  التصاعي   

    وفهااا   الوساااحد الحد  ااا  فاااي اةقنااااع   ا تاااا  للاقناااع تعااااسد صااااا  ال اااا   سلااا  اقناااع مااا    ةاااد اقنااااسه
اةسعاااا اف ااد معااا قاااد ي والتاادرة  التيااد للطاالاد فااي ال تاا   الدراسااي  سلاا  قدرتاا  فااي التااأ ي  سلاا   ياا ه    
تنعية شوصي  قوة  للعتتعع لات قياة اساالي  اقنااع  ا حاة و   ةياة فاي متااا التصاعي  العععاار  و  ي هاا ما  

سلااا   ييفيااة تاااأ ي  اةهاا اع النهااااحي سلاا  رر اااة اةقناااع التصاااعيعي للعااا وعي وتع لااا  العتاااةت   والتعاا ف 
ماااكلة الدراسااة فااي  و ااور فتااوه فااي فهاا  اساالود الإقناااع للعصااع  فااي رفاااع ساا  فااا   قااد   اايع ااا  بعاا  
و العصععي  العادسي  في سدإ وصوا فا ه  ال  العتلقي   وأن  سادإ التلقاي التياد او موا عا  سقاد العتلقاي 
فه  معتوى  قافت  و تعامد مع  للوصوا ال  الهدف ةن اسلود وصوا الععلوما  الصاحيي  عطاي قيعا  ا  ا  
للعناااتوي وتاااا  الحصااااوا سلاااا  الايا اااات ايوليااااة لاواسااااطة الإسااااتايان والعقااااالالاتي أماااا الايا ااااات ال ا وةااااة فقااااد تاااا  

ا ااات لاواسااطة  ااداوا التو ةااع التااا ار  الحصاوا سليهااا ماا  الاتاا  والع ا ااع والدراسااات العااعاقةي وتاا  تحليااد الاي
والنعا  العيوةاةي وتوصاال  الدراساة علاا  ساد   تاااحو ياان ماا  أهعهاا أن الإستعااار سلا  العنطاا  ورر اة الت  ياا  
والإساتعالة يااان أ  ا  الإساات اتتيات الععاتودمة لإسااتعالة العالار لاتانااي فاا   العااا وع العععاار    وأن الوساااحد 

فااا   التصااعي  العععاااار   تع لاا  فاااي  لتاناااي وساا ا التصاااامي  للعالاار فاااي عقناااع الحد  ااة التااي تااا  عسااتودامها
لاا امو الحاساود والت اكيار  م اد التانولو ياا العتطاور   ل ا   العا وع بإساتوداإ أساالي  وش حعستوداإ الت وةو 
اع ب ااااا   الااشااااات والااااامي ات و ي هاااااي وأن أهاااا   الع عاااات التااااي تعتاااا ا مهاااارات الإقنااااو  والدسا اااة والإساااالان

 العالاار شوصاايةفهاا   التصااعي  العععااار  تع لاا   فااي ساادإ توااايي العكو ااات العطلو ااة للعااا وع منااذ الادا ااة  
ي أما أه  التوصيات التي ه  ا  لاهاا الدراساة فقاد تع لا  فاي عساتوداإ و ي ها والقوا ي  العتعلقة لات اهيص الاناء

عااار  ماا  قايااد وساااحد الإتصاااةت الحد  ااة والإ ت  ااا  التقنيااات الحد  ااة فااي عقناااع العالاار ب ااا   العااا وع العع
  التعااااوة  والدسا ااااة والإسااالان وتنتااااي  رورات متوصصااااة فااااي  مهاااارات الإقناااااع للعععااااارةي  العاتاااادحي   ااابتا
إ اااء اكومااة علات و ياة لتعااهيد الحصاوا سلاا  الععاتندات العتعلقااة لاتا اهيص الاناااء ومعالتتهاا لتقليااد الوقاا  و 

سااية والعععارةااة فااي العااوران ماا  أ ااد داي نايااة للععااد فااي سااور الإستاااارات الهن اراتالإساات ع و ااذد والتهااد
 ي تتوةد الععد وفتي أفار ياي   للتطور
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Abstract  

This analytical   descriptive study, entitled "Skills of Persuasion in Architectural 

Designs and their Role in the Development of Design, A Case Study of some 

Consultancy Offices in the State of Khartoum", aims at presenting different 

strategies of persuasion that help the bearer of idea to convince those who want to 

persuade them, and understand the modern means of persuasion. As well as  good 

training for students in the academic period  on their ability to influence others, 

strong personal development of the community to promote methods of successful 

and bold persuasion in the field of architectural design and other fields, and to 

know how the final output affects the degree of creative persuasion of the project. 

The problem of the study is that there is a gap in understanding the persuasion 

method of the designer in support of the idea that may lose the right of some 

creative designers not to convey their thoughts to the recipient, and fail to  reach 

the mind of the recipient and understanding the level of culture and deal with him 

to reach the goal because the method of access to information The correct value 

gives more to the product. Primary data were obtained by questionnaire and 

interviews. Secondary data were obtained from books, references and previous 

studies. Data were analyzed by frequency distribution tables and percentages. The 

study reached several results, the most important of which was that reliance on 

logic, degree of motivation and persuasion was the most common strategy used to 

attract the owner by adopting the idea of the architectural project, and that the 

modern means used to convince the owner to adopt the idea of architectural design 

was to use promotion of the idea of the project using advertising methods such as 

modern technology, graphics, screens, cameras and others. And that the most 

important obstacles to the skills of persuasion of the idea of architectural design 

was not to clarify the components required for the project from the outset, and the 

personality of the designer and owner and laws related to building permits. The 

most important recommendations of the study were represented in the use of 

modern technologies to convince the owner of the idea of the architectural project 

such as the means of modern communication and the electronic marketing and 

advertising, and the organization of specialized courses in the skills of persuasion 

for junior architects and establishing electronic government to facilitate acquisition 

of documents to save time and efforts and  attract foreign investment to work in the 

market of consultancy and architecture in Sudan In order to improve the work and 

open up great horizons for development. 
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 الآية 

 بسم الله الرحمن الرحيم

 الله تعالى:  قال

ذْ  ﴿
ِ
ُ المُْلَْْ ا ِّهِ أَنْ أ تََهُ اللَّذ بْرَاهِيَم فِِ رَبِ

ِ
ي حَاجذ ا ِ لََ الَّذ

ِ
أ لمَْ ترََ ا

يِِ وَيمُِيتُ قاَلَ أَنََ أُحْيِِ وَأُمِيتُ قاَلَ  ي يُُْ ِ َ الَّذ بْرَاهِيُم رَبِِِّ
ِ
قاَلَ ا

 َ نذ اللَّذ
ِ
بْرَاهِيُم فاَ

ِ
ِ  فت ب هَِاَ مِنَ ا مِْ  مِنَ المَْرِِْ ذّ  يتَيِِ  اِلل

الِمِيَ  ُ لا يََْدِي القْوَْمَ الظذ ي كَفَرَ وَاللَّذ ِ    .﴾المَْغْربِِ فبَُُِتَ الَّذ

 

 العظيم الله صدق                                 

 سورة البقرة                  

 (258الآية )                 
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 الإهداء
 أ هدي هذا البحث المتواضع راجياً من المولَ

 عز وجل أ ن يجد القبول والنجاح
 ا لَ من علمني النجاح والصبر

 ا لَ من افتقده فِ مواجهة الصعاب

روح أ بِ الغاليولم تمهله الدنيا ل رتوي من حنانه..   

 

لَ من تتسابق الكلماب لتخرج معبرة عن مكنون ذاتها  وا 

ل صل ا لَ ما أ نَ فيهمن علمتني وعانت الصعاب   

 وعندما تكسوني الهموم أ س بح فِ بحر حنانها ليخفف من أ لامي

أ مي الغاليه..  وتساندني وتحفزني للاس تمرار دائما الي الامام    

 

 الي من يّاركوني حياي  و يضيئون لي طريقى ويساندوني

ويتنازلون عن حقوقهم لارضائ والعيش فِ هناء معي   

الحبيبه ..  احبتي وقطعه مني واسري   

دربِ  .. وابنتي الاميره ..  وابني الحنون  زوجي رفيق  
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 الشكر والعرفان

وملء ما  اللهم لك الحمد حمدا كثيرا طيبا مباركا فيه، ملء السمواب وملء ال رض،

، أ شكرك شئت من شيء بعد، أ هل الثناء والمجد، أ حق ما قال العبد، وكلنا لك عبد

على أ ن يسرب  وأ لائك التي لا تحد، أ حمدك ربِ وأ شكرك ربِ على نعمك التي لا تعد،

تمام هذا البحث على الوجه الَّي أ رجو أ ن ترضى به عني  لي ا 

ذا البحث ثم أ توجه اللّكر ا لَ من رعاني طالبا فِ برنَمج الماجس تير، ومعدا ه

 -لفضل، الَّي له اعوض سعد حسن أ س تاذي ومرِفِ الفاضل ال س تاذ الدكتور: 

 أ ن صار على البحث والباحث مذ كان الموضوع عنوانَ وفكرة ا لَ -لَبعد الله تعا

 رسالة وبحثا. فله مني الّكر كله والتقدير والعرفان

ة المناقّة رئاسة وأ تقدم بّكري الجزيل فِ هذا اليوم ا لَ أ ساتذي  الموقرين فِ لجن

معوجها  ها وتقويموأ عضاء لتفضلهم علي بقبول مناقّة هذه الرسالة، فهم أ هل لسد خلل 

أ ن يثيبُم عني خيرا وتهذيب نتوأ تها والا النة عن مواطن القصور فيها، سائلا الله الكريم  
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رقم  عنوان الموضــوع
 الصفحة

 أ  باللغة الع  ية الدراسة  عتولصم

 د معتولص الدراسة باللغة الإ تليزةة 

 ع الآ ة
 ر الإهداء

 ها الاك  والع فان 

 و  دوا العحتوةات 

 ح  س ايشكاا فه

 ط فه س التداوا 

  الإطار العام للدراسة الفصــل الأول: 

 1 العقدمة  1-1

 2  العحثماكلة  1-2

 4 أهعية العحث  1-3
 5 أهداف العحث  1-4
 5 أسيلة  العحث   1-5

 6 ف ايات العحث  1-6

 7 هيكد العحث  1-7
  الفصل الثاني: الإطار النظري 
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  الععار   2-1

     الإقناع في الععار   2-2

   الدراسات العابقة  2-3

منهج وأدوات الدراسة الفصل الثالث :   

  مقدمة  3-1
  متتعع وسينة الدراسة 3-2

  تصعي  أرا  الدراسة  3-3

اةسالي  اةاصاحية الععتودمة 3-4  
 

 

الدراسة الميدانية الفصل الرابع :   

  مقدمة   4-1
   ات  س ا الايا   4-2

  س ا ومناقاة النتاحو 4-3

 الفصل الخامس: الخاتمة والتوصيات 

  مقدمة  5-1
  الولاصة  5-2
  التوصيات  5-3
  مقت اات لدراسات معتقالية  5-4

  قاحعة الع ا ع 

  العلاا  
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 فهرس الأشكال 

 رق  الص حة  الاكد 

 الوة ات العتحد  ايم ةكية ( : لا ع يولوماوس بعد نة سان ف ا عيعكو   1-2شكد )

 

5 
( :  ا حات سحاد لاعحي   متاتان   ألينوةس   شيكا و   2-2شكد رق  )

 الوة ات العتحد  ايم ةكية

 

6 
 ( : سا تا ي وس   مد نة الاندقية   ع طاليا3-2شكد )

 

7 

 ( : لا ع التتار  العالعي    يوةورك   الوة ات العتحد  ايم ةكية 4-2شكد )

 

7 

 ايمارات الع  ية العتحد  –( : لا ع هلي ة 5-2شكد رق  )

 

8 

 (: ياتدراحية فيلنوس   لتوا ياي 6-2شكد رق  )

 

9 
 (: قلعة را عنو   ع تلت اي 7-2شكد رق  )

 

10 
 ( : م يز با  أ دليد   تور تو   ينداي 8-2شكد رق  )

 

11 
 

 

 

 

 

 

 

 

 فهرس الجداول 



 ط

 

 رق  الص حة  التدوا  

 42 النوع:  (1) رق   دوا

 42 العع   : (2) رق   دوا

 43 الععتوى التعليعي  : (3) رق   دوا

 43 الععع  الوظي ي  : (4) رق   دوا

 43 التوصص  : (5) رق   دوا

 44 سنوات الوا    :  (6) رق   دوا

أه  الإست اتيتات التي  ت  عستودامها م  قالا  لإقناع  العالر  :  (7) رق   دوا
 ي ي فا   العا وع العععار  لاتان

44 

هد و دت الإست اتيتية العاار عليها عسلاه فعالة في  ذد العالر  :(8) رق   دوا
 ؟ لإقناس  لاتاني فا   العا وع العععار  

44 

 45 عذا يا   الإ ابة لانع  ال  اء التوايي(: 9) رق   دوا

ها في عقناع  العالر ماهي الوساحد الحد  ة التي ت  عستودام (: : (10) رق   دوا
 لاتاني فا   التصعي  العععار ؟

 

45 

ما هي مزا ا أو ع تالايات الوساحد الحد  ة في التصامي   :(11) رق   دوا
 العععارةة ؟

46 

تعتقد بأن مهارات الإقناع في التصامي  العععارةة تعاسد في هد  :(12) رق   دوا
  ؟ع تا  ايسعاا أف د م  ذ  قاد

 

46 

 46 ما هي ع تالايات مهارات الإقناع في التصامي  الحد  ة ؟ (: 13) رق   دوا



 ي

 

هد  عك  لعهارات الإقناع في التصامي  العععارةة أن تاون (: 14) رق   دوا
 ؟ معاسد  للطلاد العتدر ي  في  ا   تنعية قدرته  في التا ي  سل   ي ه 

47 

لعععارةة أن تاون هد  عك  لعهارات الإقناع في التصامي  ا(: 15) رق   دوا
 ؟معاسد  للطلاد العتدر ي  في  ا   تنعية قدرته  في التا ي  سل   ي ه 

 

47 

هد  عك  تنعية شوصية قوةة للعتتعع م  هلاا ت قية أسالي  (: 16) رق   دوا
 ؟  عقناع  ا حة في متاا التصعي  العععار  و ي ها م  العتاةت

 

47 

 48     ما هي ايسعاد ؟في االة الإ ابة لانع(: 17) رق   دوا

الإقناع هد  عك  للإه اع النهاحي أن  كون مؤ  اً سل  رر ة (: 18) رق   دوا
 ؟الاوصي للعا وع العععار  

48 

 48 في االة الإ ابة لانع  ما هي ايسعاد ؟ (:19) رق   دوا

هد  ؤ   عهتعاإ العصع  بالنااية الإقتصار ة للعا وع في عقناع (: 20) رق   دوا
 عالر ؟ال

49 

 49 في االة الإ ابة لانع  لعاذا ؟ (:21) رق   دوا

في  ت ك   ماهي ألا   الع عات التي تعت ا مهارات الإقناع (: 22) رق   دوا
 ب ا   التصعي  العععار ؟

 

49 

ما هي ألا   الحلوا العقت اة للتغل  سل  الع عات التي تعت ا  (:23) رق   دوا
   العععار ؟مهارات الإقناع ب ا   التصعي

50 

 51 سعلية الإقناع مهعة في تطوة  متاا الهندسة العععارةة(: 24) رق   دوا

عستوداإ   ر وأسالي  الإقناع مه  في  م  ع تا  التصعي  (: 25) رق   دوا
 العععار  و ورت 

51 

التطور التانولو ي لا امو التصامي  العععارةة  ؤ   في سعلية (: 26) رق   دوا
 الر لاتاني فا    التصعي  العععار يعقناع الع

52 



 ك

 

التطورات التي   أت في الهندسة العععارةة والتقدإ العلحوظ (: 27) رق   دوا
 سل  الععتوى العالعي أ   لادر ة سل  عقناع العالر بالتصامي  العععارةة

52 

التقلعات الإقتصار ة التي   أت سل  الععتوى العحلي أ  ت  (: 28) رق   دوا
 دا عقناع العلاك ب ا   تاني التصعي  العععار  سل  مع

53 

 و د ف ر في سعلية عقناع العالر لاي  القطاسي  العاإ والواص (: 29) رق   دوا
 وايف ار في تاني فا   التصعي  العععار ي

53 

تعتعد سعلية الإقناع ب ا   التصعي  العععار  سل  شوصية (: 30) رق   دوا
 م  لعهارات الإقناعي العهندس العععار  وإستودا

 

54 

تدرة  العهندس سل  أسالي  الإقناع ل  أ   ياي  في تطوة ه (: 31) رق   دوا
 العهني

54 

الععتوى التعليعي للعلاك  ؤ   تأ ي اً ياي اً في سعلية عقناسه  (: 32) رق   دوا
 ب ا   التصعي  العععار  

55 

ة العنطقة ل  تأ ي  في عقناع ملاحعة التصامي  العععارةة لطايع(: 33) رق   دوا
 العالر لاتاني تلر التصعيعاتي

 

55 

 

 

 

 


