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  تتبعثر الاحرف وعبثا أن یحاول تجمیعھا في سطور

  ولایبقى لنا في نھایة المطاف الا قلیلا من الذكریاتسطورا كثیرة تمر في الخیال 

  .....وصورا تجمعنا برفاق كانوا إلى جانبنا

 فواجب علینا شكرھم ووداعھم ونحن نخطو خطواتنا الأولى في نھار الحیاة
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  كما نخص بالجزیل الشكر والعرفان الى كل من اشعل شمعة في دروب علمنا
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  الدراسات الزراعیة كلیةالى الأساتذه الكرام في 

  .قتصاد الزراعي قسم الإ 
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 مخلص البحث 

م بغرض التعرف على تسویق 2018أجریت هذه الدراسة بولایة القضارف في العام   
  .محصول السمسم، اضافة الى اهداف اخرى تمثلت في معرفة التكالیف والهوامش 

المبزانیة  وجمعت البیانات اعتمدت الدراسة على التحلیل الوصفي للبیانات وتحلیل   
مبحوث، ودعمت هذه البیانات ببیانات ) 39(الاولیة عن طریق الاستبانة لعینة عشوائیة قوامها 

 .ثانویة تم جمعها من مصادر ذات صله بالموضوع محل الدراسة 

ومن النتائج التي توصلت الیها الدراسة علي ضوء تحلیل البیانات تدهور وتذبذب   
دي الي وجود مشاكل في تسویق السمسم  ومن ثم  انخفاض الانتاجیة مما أثر الانتاج مما یؤ 

 .سلبا علي الاقتصاد القومي 

كما اظهرت نتائج تحلیل المیزانیة نسبة متوسط اسعار المنتجین للمزارعین من محصول   
بهامش تسویقي مقداره   811.69ومتوسط اسعار الوسطاء یساوي  552.2السمسم هي  

  .جنیه  145.49سط ربح قدره ومتو  259.49

ومن التوصیات التي علي الدولة اتباعها لحل بعض المشاكل التي تواجه التسویق هي   
تنظیم السوق المحلي وتوفیر مخازن جیدة بهدف استقرار الاسعار والبیع عند زیادة الاسعار 

 .وتوفیر معلومات دوریة عن الانتاج والاسعار العالمیة  
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Abstract 

 This study was conducted in the state of Gedaref in 2018 in order to 
identify the marketing of the sesame crop, in addition to the other goals of 
knowing the costs and margins. 

  The study was based on a descriptive analysis of the data and budget 
analysis. The preliminary data was collected by means of a random sample of 39 
respondents. 

  This data was supported by secondary data collected from relevant sources. 
Among the results of the study is the light analysis of the data degradation and 
fluctuation of production, which leads to problems in the marketing of sesame 
and thus reduced productivity, which negatively impacted the national economy. 
The results of the budget analysis showed that the average production rate of 
sesame farmers was 552.2 and the average of the median brokers was 811.69 
with a marketing margin of 259.49 and an average profit of 145.49 

  One of the recommendations that the state has to follow to solve some of 
the problems facing marketing is organizing the local market and providing good 
stores in order to stabilize prices and selling when increasing prices and providing 
periodic information on production and international prices 
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  :المقدمة . 1.1

یعرف السودان علي نطاق واسع بانه قطر زراعي وذلك بفضل ما حباه االله به من موارد  
زراعیة حیث تعتبر الزراعة هي الدینو المحرك للتنمیة وموقع السودان وتنوعه من حیث 

الاراضي ذات التربة الصالحة الامطار مع انسیاب النیل وفروعه عبر مساحات شاسعه من 
 .للزراعة والرعي والغابات یعزز من فرص البلاد في مجال التنمیة الزراعیة 

% 40كما یعتبر القطاع الزراعي العمود الفقري للاقتصاد السوداني اذ یساهم باكثر من  
من القوي العامله % 65من الصادرات ویمثل مصدر عمل % 80من اجمالي الناتج القومي  و

 .من المواد الخام للقطاعین الزراعي والصناعي % 50ي البلاد ویوفر ف

وقد توفرت ارادة سیاسه قویه بین الدول لجعل الزراعه اولویه اولي محاور العمل  
الانتاجي والخدمي لاحداث نهضه زراعیه مستدامه تهدف الي التحول المطلوب في القطاع 

ور جاذب العمل والعماله ویؤدي الي تحقیق الزراعي من تقلیدي الي متخلف الي قطاع متط
  .وطاءة الفقر ورفع عجله التقدم والنماء

یعتبر السمسم من المحاصیل الهامة التي یعتمد علیها المزارع في القطاع المطري  
ویعتبر من اقدم المحاصیل الزیتیه المعروفة في السودان وبه قامت المعاصر الزیتیه التقلیدیة 

  .ان قبل دخول المعاصر الحدیثة التي یحركها الحیو 

محصول السمسم من المحاصیل الهامه في الاقتصاد الوطني اذا أنه یاتي في المرتبه  
الثانیة في قائمة محاصیل الصادر التي تعتبر كمصدر لجلب العملات الصعبة الي جانب 

  .مساهمته في مقابلة الصناعات مثل الخبز والحلویات وازیت الطعام والأمباز 
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 :مشكلة البحث .2.1

یعتبر محصول السمسم من اهم المحاصیل الرئیسیه بالسودان حیث انه یلعب دور نقدي  
واستراتیجي في الزراعه بالنسبه للاستهلاك المحلي والتصدیر الي السوق الخارجي من حیث 

 .الزیاده التي یحققها في الدخل القومي ومساهمته  الكبیره في جلب العمله الصعبه للدوله 

وقد تعرضت الانتاجیه في العقود الاخیره الي تذبذب كبیر وذلك لعده اسباب من اهمهما  
تذبذب معدلات الامطار ونقص كبیر في العماله وارتفاع تكالیف الانتاج وارتفاع انتاجیة 

  ) .التسویق الجید(المحاصیل وضعف االتسویق وكیفیة تسویق المحصول 

  .وحاله الغلاء العامه التي تشهدها البلاد وزیاده اسعار المدخلات الزراعیة 

  :اهداف البحث .3.1

 :یهدف البحث لدراسه تسویق السمسم في ولایه القضارف یتناول الاتي 

  .وصف لدراسه تسویق السمسم في ولایه القضارف 

  .یف التسویقیه والهوامش التسویقیهالتعرف علي التكال

  .قضارفل تسویق السمسم في ولایه الالتعرف علي مشاك

  )تخزین وتسویق وتعبئه (التعرف علي مشاكل ما بعد الحصاد 

 :فروض البحث 4.1

  عدم توفر العماله الماهره 

 ارتفاع التكالیف التسویقه والهوامش التسویقیه یؤثر في التسویق 
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 الانتاجیة المتذبذبه تؤثر سلبا علي التسویق 

 مشاكل ما بعد الحصاد تؤثر سلبا علي العوائد

 :اهمیة البحث  5.1

تاتي اهمیة هذا البحث نسبه المزایا التي یتمتع بها السودان نسبه لان محصول السمسم   
یعتبر من اهم محاصیل البذور الزیتیه في السودان لانه یمثل مصدر رئیسي للزیت محلیا 
ویساهم بصوره كبیره في رفع میزانیه الدوله خلال عائدات صادراته من التسویق الخارجي 

  ضا في رفع مستویات دخول المزارعین وای

 :منهجیة البحث  6.1

تمت الدراسة في ولایة القضارف وذلك باخذ عینه من المزارعین عن طریق تصمیم   
 –المراجع (استمارة استبیان لمزارعي الولایة كما تم جمع البیانات من مصادر ثانویة اخرى 

  .)المقابلات الشخصیة  –الدراسات السابقة 

 :كل البحث هی. 7.1

 –مشكلة البحث  –المقدمة (الفصل الاول یتكون من ,یتكون البحث من خمسة فصول  
الفصل الثاني یتكون من الاطار )المنهجیة –فروض البحث  –اهمیة البحث  –اهداف البحث 

الفصل الرابع یحتوي علي ,الفصل الثالث المنهجیة ,)ادبیات البحث والدراسات السابقة(النظري 
  .المراجع –التوصیات -الفصل الخامس یحتوي علي ملخص النتائج ,والمناقشة التحلیل 
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  الفصل الثاني
  الاطار النظري
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  :تعریف التسویق 1.2
  :للتسویق مفاهیم عدیده نذكر منها 

یعرف التسویق بانه مجموعة من العلوم والقوانین والظریات المتصلة بنقل ملكیة السلعة   
  .والخدمات المرتبطه بها من المنتج الي المستهلك الزراعیة 
ویعرف التسویق ایضا بانه مجموعة الخدمان التي تؤدي للسلع الزراعیةاثناء انتقالها من   
 .وحتي وصولها الي المستهلك النهائي) المنتج(المزارع 
یمكن تعریف التسویق الزراعي بانه العمل الاداري الخاص بالتخطیط الاستراتیجي   

وجیه الرقابه علي استخدام جهد المشروع  في برامج لتحقیق الارباح واشباع حاجات المستهلك وت
في ) فیها التصنیع والتمویل والبیع (وهو العمل الذي یتضمن توحید كل انشطه المشروع بما 

 .نظام عمل موحد 
 :وظائف التسویق  2.2

لتسویقي حیث ان وظائف وظائف التسویق یتطلب التعرف علي عناصر المزیج ا لتحدید  
 .التسویق ترتبط بهذه العناصر 

  :المزیج التسویقي 
یتعلق بالمتغیرات التسویقیه التي تتحكم فیها ادراه المنظمه ویتالف من مجموعه من العناصر 

  .الترویج , التوزیع , السعر ‘ المنتج  :هي 
العناصر السابقه كما ویمكن توظیف الوظائف التسویقیه التي یتضمنها كل عنصر من   

 :یلي 
 :المنتج یتضمن الوظائف التالیه 

 .الضمان  –الخدمه  –التبیین –التمییز –تخطیط المنتجات التشكیل والتنوع 

 :السعر یتضمن الوظائف التالیه 
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 .تحدید نسب الخصم  –تحدید هامش الربح  –تحدید الاسعار 

  :التوزیع یتضمن الوظائف التالیه 

 .التخزین  –النقل  –موزعین تغطیه السوق بال

  :الترویج ویتضمن الوسائل التالیه 

 .النشر  –تنشیط المبیعات –البیع الشخصي –الاعلان 

بالاضافه الي وظیفه تسویقیه اخري وهي بحوث التسویق والتي لاتعتبر جزءا من المزیج   
لوظیفه المتعلقه التسویقي ولكنها وظیفه تسویقیه تخدم كافه العناصر السابقه من حیث انها ا

 .بجمع وتسجیل وتحلیل البیانات المتعلقه بالمشكله التسویقیة

 :تعریف السوق من خلال وجهه نظر اقتصادیة 

هو مجموعة من المشترین الحالیین والمرتقبین لمنتج معین وبالتالي فان التسویق یختلف   
 ).1992عبود (عن السوق وتمثل العلاقه بینهما في أن السوق أساس التسویق 

 :اهمیة التسویق 3.2

یعتبر التسویق الزراعي مهما لكل من الفرد والمجتمع بالنسبه للفرد یتضح اهمیته بالنسبه   
للطوائف المتصله بتسویق المنتجات الزراعیة والتي یمكن حصرها في ثلاثه طوائف رئیسیه وهم 

عتبر هم التسویق الزراعي النتجون والزراعیون ومستهلكي المنتجات الزراعیه والوسطاء ومن ثم ی
 .مهما لاي من هذه الطوائف الثلاثة لما یترتب علیه من عوائد اقتصادیة 

بالنسبه للمجتمع تاتي اهمیة التسویق الزراعي في ضوء دورة رفاهیة المجتمع ككل من   
حیث دوره في توزیع الموارد وكفاءة استخدامها وقدرته علي توزیع ناتج العملیات الانتاجیه 
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منظمة الامم المتحدة (الاولیة والتسویقیة بطریقة عادله بین بین مختلف الطوائف المتصله به 
 ) .م2005،

 :وتتلخص اهمیة التسویق الزراعي في الاتي 

 .موسمیة الانتاج الزراعي 

  .بعض المنتجات الزراعیة سریعة العطب والتلف 

 .عدم استمرار الانتاج الزراعي 

التسویق عنصر الحركة الاقتصادیة للمجتمع ویعد مؤشرا لتطوره ومن ناحیه اخري یمثل   
الاقتصادي ذلك لان التسویق الفعال یمكن ان یحرك العملیه الاقتصادیه في المجتمع وذلك من 

 :خلال ما یلي 

رفع المستوي المعیشي للافراد للوصول به الي درجات عالیة من الرفاهیه الاقتصادیه   
تلفه یحاول اشباعها بقدر الامكان ومهمه اشباع هذه الحاجات تقع فالمستهلك لدیه حاجات مخ

  .علي عائق التسویق 

  .یخلق النشاط التسویقي عددا كبیرا من الوظائف یعمل فیها افراد المجتمع 

یعمل التسویق علي انعاش التجاره الداخلیه والخارجیة وبذلك یسهل حركة التبادل   
  .ویساعد علي النمو الاقتصادي 

سویق دور اساسي ومهم في اسواق البائعین حیث یعمل علي تحقیق واقع انخفاض للت  
الاشباع لدي المستهلك قدر الامكان  وذلك من خلال ترشیده وتعلیمیه كیفیة تحقیق الاشباع 

  ) .م1999المؤذن (عند عدد محدد من السلع 
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 :اهداف التسویق 4.2

ع المحصول علي الاسواق المحلیة یركز التسویق الزراعي علي كمیة الانتاج وطرق بی  
ومن ثم التركیز علي الاسواق المركزیة والغایة من ذلك هو القیام بجمیع ,الموجوده في الدولة 

  .الوظائف اللازمة للتاكد من نقل السلع للمراكز التي یتواجد بها المستهلكین 

ناجحة في  العمل والحفاظ علي الاتزان الموجود بین العرض والطلب والتحكم بطریقه  
العرض لكي یتوافق مع الطلب من حیث الوقت والكمیات والجوده والنوعیة وتفادي تكدس 
البضائع في الاسواق بمنتجات محدده فقط وایضا یجب ان یكون هنالك مراعاة لسعر المنتج 

  .الزراعي ومقارنته في الاسعار الاخري 

مثلا المواد الاولیة ,ركزیة الحرص علي توزیع المنتجات فور وصولها الي الاسواق الم  
بینما توزیع المواد المصنعه من خلال تجار التجزئه لتصل الي ,تجد طریقها الي المصانع 

  .المستهلكین في الوقت المناسب 

 :الهوامش التسویقیة 5.2

من وجهه نظر اقتصادیة یمكن تعریف الهوامش التسویقیه بانها الفروقات بین قیم كمیة   
معینه عند مستویات مختلفة من القناة التسویقیهبعباره اخري یمكن القول بان متساویة من سلعه 

الهامش التسویقي هو الفرق بین سعر الشراء المدفوع وسعر البیع من للوجده من فرع معین من 
كما قد یعمم هذا التعریف ,بدایة ونهایة مستوي سوق معین بواسطة منشأة أوكالة تسویقیه معینة 

لتسویقي بأكملة وفي هذه الحالة یمثل الهامش الاحتلاف بین السعر الذي یباع لیشمل المسلك ا
  .والمنتج والسعر الذي یشتري به المستهلك 
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 :انواع الهوامش التسویقیة 

  .هو الفرق بین مستوي البیع لمستوي تسویقي معین : الهامش المطلق 

ستوي تسویقي معین مقسوما وهو یساوي الهامش المطلق لم: الهامش النسبي المئوي البیعي 
  .علي سعر البیع مضروب في مئة 

وهو یساوي الهامش المطلق لمستوي تسویقي معین مقسوما : الهامش النسبي المئوي الشرائي 
  .علي سعر الشراء مضروبا في مئة 

عبارة عن جمع كل الهوامش التسویقیة المطلقة لعدد من الوسطاء المتتالین : الامتداد السعري 
وبمعني .ن تمر السلعة بهم من حیث وجودها بید المنتج وحتي وصولها الي ید المستهلك والذی

اخر یعني هذا الفرق بین سعر المزرعة لسلعة معینه وكمیة معینه منها وسعر التجزئة لنفس 
  ) .م2001عابدة.د(السلعة ونفس الكمیة 

  :اقتصادیات تسویق السمسم  6.2

 :الاهمیة الاقتصادیه  1.6.2

عب صادرات السمسم دور هام في الاقتصاد الوطني اضافة الي دورها في تحقیق تل  
الامن الغذائي وتغذیة الحیوان وما توفره من ماده خام لبعض الصناعات خاصة زیوت الطعام 

 . تحتل مركزا متقدما في في قائمة صادرات السودان 

  . ویعتبر السودان من اهم واكبر الدول المنجة للسمسم في العالم

 -:سیاسات التسویق الداخلیة والخارجیة في ولایة القضارف 



11 
 

تتعتمد الولایة علي مبدا النظام الحر والتدخل المحدود في ادارة العملیة التسویقیة لسلعة 
إذ تترك الولایة حریة المضاربه في السلعة وفق مؤشرات العرض والطلب ,محصول السمسم 

للاسعار  لحمایة المستثمرین عند ارتفاع الاسعار وتتدخل في اطار ضیق بتحدید حد ادني 
 .المحلیة عن السعر العالمي 

   :سیاسة التسویق 2.6.2

 -:ومن هذه المحاصیل النقدیة السمسم والتسویق یكون 

تسویق تعاوني لمجموعات من المنتجین وخاصة صغارهم كما هو الحال في سوق   
 .حیث ان السعر یكون افضل  المحصول كمیات یتم جمعها وتسویقها كوحده واحده

 :متطلبات التسویق  3.6.2

لم تعد عملیة التسویق تختصر علي توصیل السلع بین المنتجین والمستهلكین ولكنها   
 -:تبدا قبل ذلك بدراسة السوق وحفز الطلب ثم تلبیته كما ونوعا وذلك من خلا الاتي 

 .الالتزام بالجوده النوعیة للسلعة 

  .قتصادیة مناسبه الالتزام بسیاسات ا

  .تشجیع الاستثمار التسویقي 

  .تشجیع التسویق التعاوني في القطاع التقلیدي 

  .تامین التمویل المطلوب لاننشطة التمویل 
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 :المشاكل والمعوقات  4.6.2

من اهم المشاكل التي تواجه تسویق السمسم هي تدني اسعار السمسم في ایام الحصاد   
 .لعدم توفر جهات تتولي تسویق السمسم وایضامشاكل في التخزین 

وایضا مشاكل في التخزین حیث التخزین یكون في المنازلوالبعض منهم في مخازن   
للایجار اي ان القناة التسویقیة تكون طویلة  والبعض یقوم ببیعه الي السوق مباشره اي یعني 

 .قصر القناة التسویقیة 
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  الفصل الثالث
  البحثمنهجیة 
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 :منهجیة البحث  1.3

لقد استخدم هذا البحث اسالیب الجمع الاولیة وهواحد اشكال التعریف والتفسیر العلمي   
المنظم في وصف ظاهره او مشكلة محدده او تصویرها عن طریق جمع البیانات او معلومات 

 .عن الظاهرة او المشكلة وتصنیفها وتحلیلها 

  :مجتمع الدراسة  2.3

  .المجتمع عبارة عن المزارعین في ولایة القضارف حیث یمثلو النسبه الاكبر من السكان 

 :اختیار العینه  3.3

العینه عباره عن اخذ جزء من المجتمع واجراء الدراسة علیه وتعمیمها علي المجتمع   
مزارع من جملة المزارعین نسبة  39حیث تمكنت من اخذ عینه عشوائیة یبلغ عددها , ككل 

 .لكبر مجتمع العینة 

  :طریقة جمع البیانات  4.3

تم جمع البیانات عن طریق الاستبیان وهو الطریقة الفعاله في البحث لمعرفة المشاكل   
 .ومعوقات تسویق السمسم في منطقة الدراسة وربطها بالنتائج والتوصیات 

  :نبذة تعریفیة عن المنطقة  5.3

 :الموقع 

شرقا وبین خطي  36-30درجة شرقا  33-30تقع ولایة القضارف بین خطي طول   
درجه شمالا تحدها من الناحیة الشرقیة ولایة كسلا  10-40درجه شمالا  12-40عرض 



15 
 

النیل وجنوبا ولایة النیل والحدود السودانیة الاثیوییة وغربا ولایة الجزیره وشمال ولایة نهر 
 .الازرق

م اصبحت القضارف ولایة قائمه 1993الامركزي الصادر بتاریخ بموجب قانون الحكم   
بذاتها بعد ان كانت محافظه تابعة لمدینة كسلا حیث اصبحت تضم محافظات القضارف 

كیلومتر اي ما یقارب السبعة ملیون  30000والقلابات والرهد والفشقة ومساحة ولایة القضارف 
م بهذا الموقع اصبحت ولایة 1998ضارف من مساحة السودان مصلحة المساجة بالق% فدان 

القضارف محاطه ببعض المرتفعات من جهه الشرق والجنوب وانحدرت من تلك المرتفعات 
 .بعض الخبرات وبعض الانهار التي تنحدر من الهضبة الاثیوبیة مثل نهر الرهد ونهر ستیت 

 :المناخ 

الشمال تنوع مناخي یتمثل  قد نشا عن هذا الامتداد الشائع في الولایة من الجنوب الي  
 . في التباین البیئي والاختلاف في معدلات الامطار والموراد الطبیعیة 

تتمیز هذه الولایة بنطاقین مناخیین حیث تقع المناطق الشمالیة والشمالیة الغربیة في   
قصیره نسبیا ) اكتوبر –یولیو (نطاق المناخ شبه الجاف والذي یتمیز بموسم امطار صیفیة 

 .ملمیتر ) 600-  450(مطار تترواح ما بین الا

 :الریاح 

یتاثر السمسم بحركة الریاح لان محصول السمسم محصول حساس تؤدي الریاح الشدیده   
الي فقدان ثماره عند النضج كما تؤثر الریاح تاثیرا كثیرا اثناء الحصاد حیث تؤدي الي تشتت 

  .فاف وذلك یسبب خساره فادحه للمزارع الحصاد ونثر حصاده اثناء تعرضه لاشعة الشمس والج

   



16 
 

  

  

  

  

  

  الفصل الرابع
  التحلیل والمناقشة
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في هذا الفصل یتم تحلیل ومناقشة البیانات التي جمعت من المصادر الاولیة عن طریق   
  .الاستبیان 

 :الخصائص الاجتماعیة1.4

مهنة الزراعة هم من اظهرت الدراسه ان الغالبیة العظمي من الافراد الذین یمارسون   
هم اناث من جملة العینه % 2.6هم ذكور و % 97.4الذكور وذلك من النسبه اعلاها ان 

عینة  اظهرت الدراسة ان الغالبیة العظمي من منتجي السمسم  39المخوذه والتي كان عددها 
سیط من هم من الفئات المتعلمة الذین تنحصر مستویاتهم التعلیمیة في الاساس والثانوي وجزء ب

الجامعي والخلوة وهذا یعني ان هذه المستویات یمكنها ادخال تقنیات جدیدة واسالیب جدیده 
تعمل علي رفع الانتاجیة وتمكن المنتجین من المنافسة في الاسواق المحلیة والعالمیة والحصول 

 .علي عائد مرتفع 

یسي وبعض من وان الغالبیة العظمي من المزارعین تمثل الزراعة مصدر الدخل الرئ  
افراد المجتمع یمارسون الوظائف الحكومیة والاعمال الحره كمصدر دخل رئیسي لاتتجاوز 

من نسبة حجم العینه وقلیل ایضا من المجتمع یمارسون الزراعة وتجاره والاعمال الحره % 5ال
 .كمصدر دخل ثانوي 

مون بالبیع مباشرة الي كما اظهرت الدراسة ان الغالبیة الغالبیة العظمي من المزارعین یقو   
السوق والقلیل الي تاجر القریة وبالتالي فان الحصول علي السلعة یتم  من السوق المحلي 

 .والقلیل منهم یحصلون علیها من تاجر القریة واسواق الجملة

اما الوسیلة التي یستخدمها الغالبیة العظمي من المزارعین بنقل السلعة بها هي الكارو   
 .ینقل السلعة بالسیارة وهذه الوسیلة قد تكون ملك او ایجاروالبعض والاخر 
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 یوضح الخصائص الاجتماعیة):1.4(جدول 

  البیان التكرار النسبة
  النوع

 ذكر 38 97.4
 انثي 1 2.6

 الحاله الاجتماعیة
 متزوج 22 56

 عازب 14 35.9
 مطلق 3 7.7

 المستوى التعلیمى
 خلوي 4 10.3
 اساس 13 33.3
 ثانوي 17 43.6
 جامعي 5 12.8

  )2018(المصدر نتائج الدراسه 
  :الخصائص الاقتصادیة 2.4

  التكالیف یوضح )2.4(جدول

  جنیه100  تكلفة النقل
  جنیه110  تكلفة التخزین

  110+100                       =متوسط التكالیف 
  جنیه    105=                2                                                
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جنیه  5قنطار ومتوسط تكلفة تخزین القنطار  3.5متوسط انتاج الفدان  ) 2.4(من الجدول 
  .جنیه  15تكلفة ترحیل القنطار تساوي 

ومتوسط جنیه  552.2نسبة متوسط اسعار المنتجین للمزارعین من محصول السمسم هي  
ومتوسط ربح جنیه  259.49بهامش تسویقي مقداره  جنیه 811.69اسعار الوسطاء یساوي 

  .جنیه 145.49قدره 

  یوضح الخصائص الاقتصادیة) 3.4(جدول 

  البیان المتوسط
 اسعار المنتجین جنیه 552.2

 )تجار ( الوسطاء اسعار جنیه 811.69 
  للقنطار الهامش التسویقي جنیه 259.49

  )اسعار النقل والتخزین( متوسط التكالیف التسویقیة  جنیه 105
  متوسط الارباح  جنیه 154.49

 ) .2017(المصدر نتائج الدراسه 
  .التسویقیةالتكالیف  –التسویقيالهامش = الربح  

154.49= 105- 259.49  
  الربح +التكالیف + اسعار المنتجین =اسعار الوسطاء 

 اسعار الوسطاء  = 154.49+105+552.2 =811.69
  التكالیف + اسعار المنتجین = تكلفة الوسطاء 

 تكلفة الوسطاء =552.2+ 105=657.2
  تكلفة الوسطاء/ اسعار الوسطاء = نسبة العائد لتكالیف الوسطاء 

1.23 = 811.69÷ 657.2 =   
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  الفصل الخامس
 الخلاصة والتوصیات
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 : الخلاصة 1.5
تعتبر الزراعة هي الدینمو المحرك للزراعة وموقع السودان وتنوعه من حیث الامطار   

الصالحه للزراعة والرعي وانسیاب النیل وفروعه عبر مساحات شاسعه من الاراضي ذات التربة 
  .والغابات
یعتبر محصول السمسم من الحاصیل الهامه  في الاقتصاد الوطني اذا انه یاتي في   

لثانیة في قائمة محاصیل الصادر التي تعتبر كمصدر للعملات الصعبة الي جانب المرتبه ا
  .مساهمته في مقابلة الصناعات مثل الخبز والحلویات وزیت الطعام 

یهدف البحث لدراسة تسویق السمسم في ولایة القضارف من حیث التعرف علي   
  .التكالیف التسویقیة والهوامش التسویقیة 

المشاكل التي تواجه تسویق السمسم ومن اهمها تدني اسعار السمسم تناول هذا البحث   
  .في ایام الحصاد وایضا مشكلة عدم توفر جهات تتولي تسویق السمسم ومشااكل في التخزین 

 :النتائج 
تدهور وتذبذب الانتاج وارتفاع التكلفة یؤثر علي عملیة التسویق والصادرات مما یؤدي   

  .الي فقد اسواق عالمیة 
وجود مشاكل في الانتاج وتسویق السمسم یؤدي الي انخفاض الانتاجیة مما أثر سلبا   

  .علي الاقتصاد الوطني 
عدم وجود دعم اسعار السمسم في السودان وعدم تحدید اسعار دنیا مما یؤدي لوقع   

  .العبء علي المنتج وهذا یؤثر سلبا علي الاقتصاد القومي 
  .صیل الزراعیة تقلیل الرسوم المفروضه علي المحا

  .التسویق یكون عبر التجمعات الزراعیة
  .توفیر نظام تسویق مستقر
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 .العمل علي تطویر اسواق المحاصیل بالولایة والمحلیات
 :التوصیات 2.5

  .فتح باب التصدیر عن طریق عن طریق المزارع مباشرة ولیس التجار
  .تفعیل دور التمویل الاصغر 

  .ج والاسعار العالمیة توفیر معلومات دوریه عن الانتا
  .توفیر مخازن جیده بهدف استقرار الاسعار والبیع عند زیادة الاسعار 

  .ان تكون هنالك اسعار تركیز 
  .ایجاد الیة لتصدیر السمسم للخارج 

  .تنظیم السوق المحلي 
  .تثبیت اسعار السمسم في السوق 

  .ان یكون التسویق عبر الجمعیات التعاونیة 
  .ربطها بالسوق العالمیة تنظیم الاسواق و 

  .ربط السوق بالسعر العالمي ومقارنته 
  .زیادة اسعار السمسم بتدخول الحكومة في شراء المحصول 
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 :المصادر

  .زیارة میدانیة شملت بعض مزارعي ولایة القضارف 

 :المراجع 

  الاقتصادیة الجغرافیا ) ت- د(محمد احمد عبد الحمید الحمادي  –انور عبد الغني العقاد
  .دار المریخ للنشر _ الجزء الاول 

  الطبعة الاولي _ اساسیات المحاصیل  –) م2008(تاج الدین شیخ موسي _ حامد برهان
 .دار جامعة الخرطوم للنشر _ 

 الخرطوم , مجلة الخرطوم للعلوم الزراعیة ,التسویق الزراعي ,  )م2002( عابدة عبداالله اما
 .السودان , 

 الاردن ,عمان ,دار النشر , التسویق الزراعي  )م2005(محمد عبیدات. 

  دار جامعة الخرطوم _لسودان المحاصیل الزیتیه في ا) م1997(محمد عثمان خضر
 .للنشر
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 استمارة استبیان حول دراسة إقتصادیات تسویق السمسم في ولایة القضارف
  : /  / التاریخ :                                                             رقم الاستمارة 

  :البیانات الشخصیة 
  :النوع / 1

  (      )انثي (      )                                             ذكر
  :الحالة الاجتماعیة / 2

  (     )أرمل )          (مطلق (     )    عازب (     )      متزوج 
  :المستوي التعلیمي /3

(     فوق الجامعي (     ) جامعي (     )  ثانوي (     )   أساس (     )  خلوه (     )  امي 
(  
  جنیه..........ومقداره...............................مصدر الدخل الرئیسي هو / 4
  جنیه..........ومقداره...............................مصدر الدخل الثانوي هو / 5
  جننیه.........................................السعر عند بوابة المزرعة/ 6
  جنیه...............................................السعر في السوق / 7
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