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 المستخلص    

 نطقةم(الشمالیة الولایة في للتمور  التسویقیة القنوات لیلتح على التعرف الى الدراسة ھذه ھدفت

 ةمعرف،و قةبالمنط التمور لتجار ةالاجتماعی و الاقتصادیة الخصائص معرفة الى الدراسة تطرقت،و)الخندق

 الحلول عضب استنباط ایضاً  ،و التسویقیة الھوامش ،وحساب الدراسة بمنطقة  للتمور التسویقیة القنوات

 عینة أخذب الاولیة البیانات على الدراسة ،واعتمدت دراسةال بمنطقة التمور تسویق مجال في والمقترحات

 عینة 40 اختیار وتم تاجر 70 للعینة الكلي الحجم یبلغ ،حیث الدراسة بمنطقة التمور لتجار عشوائیة

 الاحصاء استخدام ،تم الصلة ذات الجھات من جمعھا تم التي الثانویة البیانات،و%57 بنسبة  عشوائیاً 

SPSS ليالآ الحاسب برنامج بواسطة الوصفي  الاكثر ھو كاوي البر صنف أن سةالدرا نتائج وضحتأ.

ً  تسویقاً   لتمویل مصادر لدیھم توجد لا التجار من%90 أن الدراسة ،وأبانت الآخرى بالأصناف مقارنة

 من%70 علج مما معاً  والضرائب الترحیل رسوم إرتفاع الدراسة نتائج وضحتأ ،كما التسویقیة التكالیف

 بمنطقة مورالت لتجار التسویقي الارشاد خدمة توفر عدم  الدراسة وأظھرت، محلیاً  المحصول یبیعون التجار

 ینالتخز مشكلة أن الدراسة أوضحت ،كما تسویقیة إرشادات تصلھم لا التجار من%92 أن حیث الدراسة

 سطھامتو بلغ حیث التسویقیة الھوامش تذبذب الدراسة ،وأظھرت التجار تواجھ التي المشاكل أكبر من

 دماتخ ،وتوفیر الترحیل وسائل وتطویر تحسین منھا التوصیات بعض لىإ الدراسة خلصت. 3.450

 على ،والعمل ةالتسویقی والأسالیب الأفكار من المستحدث توصیل یتم طریقھا عن التي التسویقي الإرشاد

.تسویقھا حین الى التمور لتخزین وكافیة آمنة مخازن توفیر  
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Abstracts 

This study aimed at identify is the analysis of marketing channels for dates in 
northern state (Al-khandag region). 

The study described the economic and social characteristics of date traders. and 
marketing channels for dates in the area  to calculate marketing channels for 
dates in the study area. In addition marketing margins as well as devising some 
solution and proposal in the failed of marketing dates in the study area. The study 
relied on primary data by  collected  of date traders in the study area. 

The total size of the sample was 70 traders .The secondary data was collected 
from relevant sources descriptive statistics was used in the analysis employing 
SPSS computer program. 

The results of the study of the study showed that BERKAWI is the most 
marketable compared to another categories. The study showed that 90% of 
traders did not have sources to finance marketing costs. 

The study found that the storage problem is one of the biggest problems faced by 
traders. The study showed the marketing margins were estimated at 3.450 SDG. 

The study recommendation concluded to improving and developing means of 
transport and marketing extension services  for the provision of safe and 
sufficient stores to store date until marketing. 

 


